AMAZON’DA SATIS YOL HARITASI

1. Tiirkiye’de ve Diinya’da E-Ticaret Nereye Gidiyor?

2. Elektronik Ticaret (E-Ticaret) ve Geleneksel Ticaret

3. E-Ticaret Pazar Yerlerinde mi Yoksa Kendi Web Sitenizde mi Satis
Yapmak Daha Mantikh?

4. Neden Amazon’da Satis Yapmalisimiz?

5. Amazon’da Yapilabilecek Is Modelleri (Amazon FBA-Private Label,
Online-Retail Arbitraj, Dropshipping, Wholesale, Merch by Amazon,
Amazon Affiliate, Kitap Satisi)

6. Amazon FBA Nedir? Nasil Yapilir? Private Label Yol Haritasi

7. Amazon Tiirkiye’de Nasil Saticit Hesab1 Acilir?

8. Amazon Amerika Satici Hesabi1 Acilis1 Nasil Yapilir?

9. Amazon FBA Biitce Planlama—Ne Kadar Biitce ile Baslamahisiniz?

10.Amazon’da Satis Yaparken Bilmeniz Gereken Onemli Terimler

11.Amazon FBA Private Label Nasil Uriin Secmeliyiz?

12.Amazon FBA Uriin Arastirma-Analiz Programlari

13.Amazon FBA Private Label Uriin Analizi Nasil Yapilir?

14.Tiirkiye mi Cin mi? Amazon’da Satmak icin Hangi Ulkeden Uriin
Tedarik Etmeliyim?

15.Amazon FBA Marka Tescili Onemi (Trademark—Brand Registry)

16.Amazon FBA-Online & Retail Arbitraj-Wholesale Nedir? Nasil
Yapilir?

17.Amazon Retail Arbitraj ve Wholesale Yol Haritasi



Turkiye’de ve Diinya’da E-Ticaret

Nereye Gidiyor?

Arkadaglar merhaba, simdi sizlere Diinya’daki ve Tiirkiye’deki E-ticaret’in nereye gittigini

anlatacagim. Oncelikle Tiirkiye ile baglayalim.

o Tiirkiye’de E-Ticaret

Tiirkiye’de E-Ticaret sektorii Bilisim Sanayicileri Dernegi’nin (TUBISAD) yillik “Tiirkiye’de e-
Ticaret 2019 Pazar Biiyiikliigii” raporuna gore, 2018 yilinda %42 oraninda biiyiiyerek 59,9
milyar liralik hacme, 2019 yilinda yiizde 39 biiylime ile 83,1 milyar liralik hacme ulasti. 2015-
2019 yillar1 arasinda sektoriin ortalama yillik biiyiime hizi ise yiizde 35 oldu.
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Tiirkiye’de 2 bin 85 tiiketicinin katilimiyla gergeklestirilen bir caligmaya gore, e-ticaret

kullanicilart en ¢ok giyim, elektronik, yemek siparisi, seyahat/konaklama ve kitap kategorilerinde

islem gergeklestirmektedir.
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Tiirkiye’de E-Ticaret ile ilgili Bilisim Sanayicileri Dernegi’nin (TUBISAD) yillik “Tiirkiye’de e-

Ticaret 2019 Pazar Biiyiikliigii” raporundaki verileri sizlerle paylastim. Sizin de gordiigiiniiz

gibi e-ticaret pazar payi ciddi sekilde biiytimektedir.

Ayrica 2020 yilinda Covid-19 pandemisinden dolay1 insanlar eve kapanmak zorunda kaldi. Daha

once hi¢ internetten siparis vermemis binlerce insan ilk defa internetten {irtin aldi.

Covid-19 pandemisi yayilmaya bagladiginda (2020 Mart ayinda) Tiirkiye nin en ¢ok ziyaret

edilen e-ticaret pazar yeri olan Trendyol’un aylik ziyaret¢i sayis1 77 milyon iken, 2020 Temmuz

ayinda 140 milyon aylik ziyaretci sayisina ulagti.
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e Diinya’da E-Ticaret

Diinya capinda perakende e-ticaret satiglar1 2019 yilinda 3.53 trilyon ABD dolarma ulagmstir. E-
perakende gelirlerinin 2022 yilinda 6.54 trilyon ABD dolarina yiikselmesi 6ngoriillmektedir.



Retail ecommerce sales worldwide
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Diinya’nin en biiyiik e-ticaret pazar yeri olan Amazon 2020 yilinda Covid-19 pandemisinden
dolay1 bir anda artan satislara yetisemediginden dolay1 yaklasik 175.000 yeni eleman almak

zorunda kaldi.

Covid-19 pandemisi yayilmaya bagladiginda (2020 Subat — Mart ayinda) Amazon.com’un aylik

ziyaretci sayisi 2.1 milyar iken, 2020 Temmuz ayinda 2.6 milyar aylik ziyaretgi sayisina ulasti.



Elektronik Ticaret (E-Ticaret) ve

Geleneksel Ticaret
)

«

Simdi de sizlere e-ticaret ile geleneksel ticaret arasindaki farklardan ve hangisinin daha avantajlh

oldugundan bahsedecegim.

Oncelikle e-ticaretin geleneksel ticarete oranla baslangic maliyeti daha az. Geleneksel
ticarette bir magaza agip fiziki olarak diikkan kiralamaniz gerekmekte. Dolayisiyla hi¢ bir satis
yapmasaniz bile kiray1 vermeniz gerekmekte. Covid-19 pandemisi Tiirkiye’de yayilmaya
basladiginda hepimizin takip ettigi iizere bir cok magaza kapandi. Ancak satis yapmasalarda aylik

diikkan kiralarin1 vermek zorunda kaldilar.



E-ticaret’te bu durum daha farkli. Tiirkiye’deki Pazar yerlerinde magaza acti@imzda ayhk
olarak kira vermiyorsunuz. Sadece Amazon aylik olarak 40 dolar altyor. Herhangi bir diikkan
kiralasaniz aylik olarak 3000-5000 TL vermeniz gerekiyor. E-ticaret’te bu sekilde bir diikkan

kiras1 olmadig1 i¢in masraflar daha azalmis oluyor.

Ayrica fiziki bir magaza actigimizda is giicii de gerekli olacak. En az kasada duracak birisi,
satis i¢in birisi, depo i¢in birisi olmasi gerekecek. Yani en az 3 kisiye maas vermeniz gerekecek.
Ancak e-ticaret’te fiziki olarak bulunmaniz gereken bir is yeri olmadigi i¢in sadece bir kisi ile

baglayabilir ve ¢ogunlukla bilgisayar ile islerinizi halledebilirsiniz.

Fiziki bir magaza actiginizda diikkkanimzin icini tamamen iiriinlerle doldurmaniz
gerekmekte. Ornegin bir giyim magazas1 actiginizi varsayalim. Her iiriinden bir ¢cok renk ve
boyutta alip magazaniza koymaniz gerekmekte. Aksi takdirde insanlar geldiginde bir ¢ok cesit
gormezse hig bir sey almadan geri ¢ikacaklardir. Ancak e-ticaret’te pazar yerlerinde zaten binlerce
irlin var. Sadece bir ¢esit iirlinii bile koyarak ticarete baglayabilirsiniz. Bu da ciddi bir maliyetten
sizi kurtartyor. Fiziki bir magazay1 doldurmaya caligsaniz 50—100 bin TL ile ancak yapabilirsiniz.

E-Ticaret’te cok daha az biitce ile baglayabilirsiniz

E-Ticaret’in bir diger avantaji da zaman kisitinin olmamasi. E-ticaret sitenizi veya nl1,
Gittigidiyor, Hepsiburada, Trendyol, Amazon gibi pazar yerlerinde magaza actiniz. Fiziki
magazada oldugu gibi sabah gidip magazanizi agmaniza gerek yok, e-ticarette magazaniz 7-24
acik. Insanlar gece bile sizden iiriin alabilirler. E-ticaret sayesinde uyurken bile para kazanma

sansini elde etmis oluyorsunuz.



BUFFE

EGER UYURKEN PARA KAZANMANIN BiR YOLUNU
BULAMAZSAN, OLENE KADAR CALISIRSIN.

GK

E-Ticaret’in en 6nemli avantajlarindan birisi de mekan sinir1 olmamasi. Normalde bir fiziki
magaza agtiginizda sadece o bolgedeki insanlar sizin miisteriniz olacaktir. Bulundugunuz ilgeden
bagka insanlar sizin ne sattiginizi bilemeyecekler. E-ticaret’te hangi ilde olursaniz olun, biitiin
Tiirkiye, hatta biitiin Diinya sizin tirlinlerinizi gorebilecek. Trendyol’da iiriin satiyorsaniz
[gdir’dan miisteriniz olabilir, ayn1 zamanda Tekirdag’dan da olabilir. Amazon’da magazaniz varsa

Amerika veya Avrupa’dan da miisteriniz olabilir.



E-Ticaret’te milyonlarca Kisiye ulasabilirsiniz. Bir ilcede magaza agsaniz aylik olarak ortalama
1000-3000 kisi gelir, eger AVM de magaza agsaniz aylik 10.000 kisi potansiyele ulasabilirsiniz.
Ama Amazon’da bir magaza agsaniz amazon.com aylik ziyaretci sayisi 2.6 milyar, Tiirkiye nin en

biiyiik pazar yeri olan trendyol aylik ziyaret¢i sayisi 140 milyon. Pazar yerlerinde magaza

actiginizda milyonlarca kisiye ulasabilirsiniz.

— amazon
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Evet e-ticaretin geleneksel ticarete oranla ne kadar avantajli oldugundan bahsettik. Insanlar artik
internetten aligverise ciddi sekilde alisti. E-ticaret hacmi siirekli artmakta. Covid-19 pandemisi de

bu artis1 tetikledi ve artik insanlar market aligverisini bile internetten yapmaya basladi.

Ben kesinlikle E-Ticaret’e baglamanizi tavsiye ederim. Kendi isinizi kurmak ve mekandan
bagimsiz sekilde istediginiz yerden bilgisayariniz ile ¢caligsmak istiyorsaniz, e-ticaret en giizel is

modellerinden birisi.

Hali hazirda bir fiziki magazaniz varsa e-ticarete kesinlikle girmelisiniz. Tiirkiye’de satiglariniz en

az 3 kat artacak, eger Amazon’da magaza acarsaniz satislariniz en az 10 kat artacaktir.
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2018 yilinda 13.41 trilyon dolarlik GSMH’ya sahip olan Cin, 634 milyar dolarlik B2C e-ticaret
pazar biiyiikliigi ile diinyada lider konumda olurken, Amerika Birlesik Devletleri’nin GSMH’s1
20,49 trilyon dolar ve B2C e-ticaret pazar biiytlikliigii 504 milyar dolara ulagmistir.

B2C e-ticaret pazarinda en biiyiik ii¢ lilkenin pazar biiyiikliiklerinin toplamu, kiiresel e-ticaret
pazarinin ¢ogunlugunu olusturmaktadir. Global olarak 2019 yil1 itibariyla yaklasik olarak 3,5
trilyon ABD Dolarina erisecegi ongoriilen pazarin ilk bes oyuncusu 2018 yil1 6ngoriilen
sonuglarina gore sirayla: Cin (634 milyar ABD dolar1), Amerika (504 milyar ABD dolar1),
Japonya (123 milyar ABD dolar), Birlesik Krallik (103 milyar ABD dolar1) ve Almanya’dir (70
milyar ABD dolari).



GSMH (2018) B2C E-ticaret Pazar buyuklugu

(trilyon ABD Dolari) (milyar ABD Dolar)
Gin ke ea
ABD 20,49 504
Birlesik Krallik 2,83 123
Japonya 4,97 103
Almanya 4,0 70
Turkiye 0.766 6,1

Evet Diinya’da ve Tiirkiye’de E-Ticaret ciddi seviyede artiyor ve daha da artacak gibi goriiniiyor.

Yavas yavag geleneksel ticaretin hacmi azaliyor.



E-Ticaret Pazar Yerlerinde mi Yoksa
Kendi Web Sitenizde mi Satis Yapmak
Daha Mantikhi?

Arkadaglar daha 6nceki yazilarda Diinya’daki ve Tiirkiye’deki E-ticaretin nasil bir hacme
ulastigin1 anlatmistim. Simdi E-ticaret yapmaya karar verdiginiz durumda nasil ilerleyeceginizi

anlatacagim.

Internetten satis yapabilmeniz igin tabi ki bir internet siteniz olmali. Kendi E-ticaret sitenizi

kurarak veya ciddi trafigi olan Amazon, Trendyol gibi pazar yerlerinde satis yapabilirsiniz. Simdi



kendi sitenizde satis yapmak ile Amazon, Trendyol, N11, Gittigidiyor, Hepsiburada gibi pazar

yerlerinde satis yapmanin avantaj ve dezavantajlarindan bahsedecegim.

e Pazar Yerlerinin Aylik Ziyaretci Sayis1 Cok Daha Fazla

Oncelikle kendi e-ticaret sitenizde satis yapmak ile pazar yerlerinde satis yapmayi kendi ilgenizde
bir fiziki magaza agmak ile AVM de bir magaza agmaya benzetebilirsiniz. Bir ilgede magazaniz
oldugunu diistinelim, giinliik gelecek ziyaretci sayiniz en fazla 100-200 olacaktir. Ama bir

AVM’de magaza ag¢saniz giinliik olarak 5.000-10.000 kisi gelecektir.

Ayni sekilde kendi e-ticaret sitenizin trafigi ¢ok az olacaktir, ancak Trendyol ve Amazon gibi
pazar yerlerinde AVM’ler gibi ciddi bir miisteri trafigi olacaktir. Diinya’nin en biiyiik pazar yeri
olan Amazon.com’un aylik ziyaretci sayis1 2.6 milyar, Tiirkiye’nin en biiyiik pazar yeri olan
Trendyol’un aylik ziyaret¢i sayis1 140 milyon. Kendi e-ticaret sitenizde bu rakamlara ulagmaniz

cok zor olacaktir.

e Miisteri Goziinde Pazar Yerleri Daha Giivenilir

Internetten alis veris yapan insanlarin en ¢ok énem verdigi konularin basinda giivenlik geliyor.
Insanlar internetten alisveriste kredi kart1 ve kimlik bilgilerini kullanacaklar1 i¢in en giivendikleri
sitelerden aligveris yapmaya daha yatkin oluyorlar. Pazar yerleri giivenlik boliimlerine daha fazla

yatirim yaptiklari i¢in insanlar internetten alisveriste pazar yerlerini daha fazla tercih ediyorlar.

e Uriin Iade, iptal ve Para Iadesi Kosullari

Kredi karti bilgilerinin disinda {iriin ile ilgili yasanilan sikintilarda da insanlar internet sitesine

giivenmek istiyorlar. Pazar yerleri bu konuda tamamen miisteriyi koruyan bir yol izledikleri ve
miisteriler 1-2 ay icinde iiriinii iade edip parasini alabileceklerini bildikleri i¢in pazar yerlerini
daha fazla tercih ediyorlar. Insanlar daha dnce ismini duymadiklar1 bir internet sitesinden {iriin

aldiklarinda gelip gelmeyecegi hakkinda siiphe duyuyorlar ve herhangi bir sorunda probleminin



coziilemeyecegini diisiiniiyorlar. Pazar yerleri burada garantor oldugu icin daha fazla giiven

saglyor.

e Pazar Yerlerinde Uriinii Ge¢ Gonderme Yok

Internetten satista en dnemli konulardan bir taneside kargo konusu. Insanlar iiriinleri aldiklarinda
hemen gelmesini ister. Pazar Yerleri bu konuya ciddi yatirimlar yapiyor. Ornegin Amazon’da
FBA sistemi oldugu i¢in tiriinler zaten Amazon’un deposundadir. Satis oldugunda Amazon
tiriinleri kendisi 2 giin i¢inde kesinlikle ulastirtyor. Tiirkiye’de de Trendyol ve Hepsiburada kendi
kargo sistemlerini bu sekilde kuruyor, miisterilere en hizli ve giivenilir sekilde iiriinleri
gondermek i¢in yatirim yapiyor. Ayrica liriinii ge¢ kargoya veren saticiya gesitli yaptirim

uyguluyor.

Ama kendi internet sitenizde satiyorsaniz yerel kargo sirketleri ile ¢alismaniz gerekiyor. Birgok

kargo sirketinin de kotii calistigini sOylesek yalan olmaz herhalde.

Uriin almak isteyen miisteriler de iiriinlerinin hizli ve hasarsiz gelecegine inandiklar1 internet

sitelerinde aligveris yapmaya daha yatkin oluyorlar.



725

e Pazar Yerlerinde Komisyon Uygulamasi Var

Pazar yerleri yiiksek miisteri trafigine sahip ancak bu trafige ulasmak i¢in ciddi reklam yapiyor.
Bu sekilde yatirim yapabilmek i¢in bir kazang saglamalar1 gerekiyor. Pazar yerlerinin en 6nemli
gelir kaynagi her satistan aldiklar1 komisyonlardir. Tabi ki her pazar yerinde ve her kategoride bu

oran degisiklik gostermekte.

Kendi sitenizde satis yaparsaniz pazar yerlerinin aksine satistan komisyon vermezsiniz. Ama
miisteri cekmek icin ¢esitli reklam kampanyalar1 yapmaniz gerekmekte. Miisteri gekme maliyeti
oldukea yiiksek seviye de oldugu i¢in pazar yerlerinde komisyon 6demek daha makul hale

geliyor.

Ayrica pazar yerleri size teknik altyapiy1 da licretsiz sagliyor. Kendi web sitenizde bu ticretleri

sizin karsilamaniz gerekiyor.



e Pazar Yerlerinde Kendi Sitenize Oranla Doniisiim Oranlar1 Daha Yiiksek

Donlistim orani {irlin sayfaniza girenlerin iirlinii alma oran1 anlamina gelmektedir. Yani {iriin

sayfaniza 100 kisi girmisse ve 10 kisi tirlinii almigsa dontistim oran1 %10 dur.

Pazar yerleri miisteri goziinde daha giivenilir oldugu i¢in doniisiim oranlar1 kendi sitenize oranla
daha ytiksek. Kendi web sitenizde doniisiim oranlarimiz % 2-3 civarinda olacaktir. Ama pazar
yerlerinde bu rakam ortalama % 5—10 aras1 olacaktir. Hatta iiriin sayfaniz iyiyse % 20 - 30 lara

kadar ¢ikacaktir.

e Pazar Yerleri Promosyon ve Reklam Kampanyalarim Kendi Yapiyor

Kendi web sitenize trafik cekmek gercekten maliyetli. Pazar yerleri bu maliyete katlanarak ciddi
reklam kampanyalar1 yapiyorlar. Pazar yerlerinde satis yaparken ekstra reklam ve promosyon
kampanyas1 yapmaniza gerek kalmiyor. Tabi ki bu kampanyalar1 yaptiklar icin komisyonlar

aliyorlar.

e Pazar Yerlerinde Kontrol Sizde Degil

Kendi web sitenizden satis yaparken istediginiz diizenlemeyi istediginiz zaman yapabilirsiniz.
Ancak pazar yerlerinde kontrol tamamen sizde degil. Uriinlerinizi yiiklediginizde &nce pazar yeri
tiriinlerinizi kontrol ediyor, platforma uygun olmayan durumlarda degisiklik yapmanizi istiyor.
Herhangi bir problem durumunda pazar yerleri sizin magazaniz1 kapatabiliyor veya size ceza

kesebiliyor.

e Pazar Yerlerinde Odemeler Cok Ge¢

Kendi web sitenizde satis yaparken paranizi hizli sekilde alabiliyorsunuz. Bu da sizin nakit

akisimizi diizgiin kontrol etmenizi sagliyor. Ama pazar yerlerinde 6demeler gec olabiliyor.



Ornegin Amazon, nl1, Gittigidiyor gibi pazar yerleri 12-15 giin sonra paramizi yatiriyor.

Hepsiburada, Trendyol gibi pazar yerleri 30—45 giin sonra 6demenizi yapiyor.

e Pazar Yerlerinde Miisterileri Tekrar Hedeflemek ve Miisteri ile Tletisim Kurmak

Zor

Pazar yerleri miisterilerle iletisim kurmanizi istemiyor. Bu ylizden sizden bir kez iirlin alan

miisteriyi tekrar hedeflemek zor oluyor.

Kendi web sitenizde satis yaparken miisterileriniz ile kolaylikla iletisim kurabilir ve onlar1 tekrar

hedefleyerek daha fazla satis yapabilirsiniz.

e Pazar Yerlerinde Magaza Acma Ucreti Yok

Pazar yerleri sizin i¢in teknik altyapiy1 licretsiz sekilde saglamaktadir. Cogu pazar yerinde magaza
acmak ticretsiz. Kendi internet sitenizi kurdugunuzda web sitenizin maliyetlerine, 6deme

altyapilarina para harcamak zorunda kalacaksiniz.

Peki Nasil ilerlemeniz Daha Mantikhi? Once Pazar Yerlerinde mi Yoksa Kendi Web

Sitenizde mi Satis Yapmalisiniz?

Benim size tavsiyem her ikisini de yapmaniz. ilk baslarda pazar yerlerine odaklann, ¢iinkii sizin
internet siteniz ve markaniz taninmziyor olacaktir. Pazar yerlerinin trafigini kullanarak hizlica
satisa baglayabilirsiniz. Ama sonrasinda artik web sitenize agirlik verip miisterilerinizi kendi
sitenize yonlendirin. Baslangigta pazar yerleri satislariniz fazla olacaktir ama bilinirlik arttiktan
sonra uzun soluklu olarak kendi siteniz daha iyi sonuglar verecektir. Tabi ki kendi sitenizi ve

markanizi tanitmak i¢in sosyal medyay1 ¢ok 1y1 bir sekilde kullanmalisiniz.



Neden Amazon’da Satis Yapmahisiniz?

Amazon Diinya’nin en biiyiik ve en degerli sirketi, ayn1 zamanda Diinya’nin en biiyiik e-ticaret

pazar yeridir. Amazon sadece bir e-ticaret pazar yeri degil, ayn1 zamanda teknoloji alaninda bir

cok sirketten olusmaktadir. Bundan dolay1 Diinya’nin en degerli sirketi olmay1 basarmistir.

Peki Amazon bu isi nasil basardi1? Nasil kuruldu? Nasil Biiyiidii?

Amazon 1994 yilinda Jeff Bezos tarafindan Amerika Birlesik Devletlerinde kuruldu. 1997 yilinda
halka agilan bir sirket haline geldi. Baslangicta sadece kitap satan bir e-ticaret sirketiydi ama 1998
de bir adim 6ne giderek miizik ve film de satmaya basladi. 1999 yilinda ise oyuncak da satmaya
basladi. 2002 yilinda ise tekstil {irtinleri de eklendi. 2007 yilina gelindiginde e-kitap okumak igin

iiretilen kindle satilmaya baglandi.



Evet Amazon sadece bir e-ticaret sirketi degil, 2008 yilindan itibaren yaptig1 yatirimlar sayesinde
iste bugiinkii degerini elde etti. 2008 yilinda 300 milyon dolara Audible ismindeki sirketi satin
aldi. Bu satin alma sayesinde dijital kitap pazarinda ciddi bir yere geldi. 2009 yilinda ise 1.2
milyar dolar harcayarak Zappos isimli ayakkab1 sirketini satin aldi. 2012 yilinda Amazon Kiva
isminde bir robot sirketi satin aldi. 2013 yilinda ise 250 milyon dolara The Washington Post

sirketini satin aldi. Iste bu sekilde daha ismini saymadigim bir ¢ok sirketi daha biinyesine katti ve

simdi Diinya’nin en degerli sirketi haline geldi.

Simdi gelin Amazon ile ilgili baz istatistiklerden bahsedelim

e Amazon’da su anda 840.000 calisan bulunmakta ve yil sonuna kadar 1 milyonu asmast
bekleniyor. Amazon Covid-19 dolayisiyla satiglarin ciddi artis1 karsisinda yaklasik
100.000 kisiyi ise aldu.

e 2019 yilinda Amazon’un cirosu 280 milyar dolar oldu.



Annual net revenue of Amazon from 2004 to 2019 (in billion U.S. dollars)
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e 2020 yilinda Amazon’un cirosunun 348 milyar dolar olmas1 bekleniyor.

e 2022 yilinda Amazon’un cirosunun 500 milyar dolar olmas1 bekleniyor.

e 2023 yilinda ciro tahmini ise Tiirkiye nin milli gelirinden daha fazla olmasi bekleniyor.
Diisiiniin biz 85 milyonluk bir iilkeyiz ve 2023 yilinda Amazon Tiirkiye’nin milli
gelirinden daha fazla ciroya sahip olacak.

e Amazon sirketinin su anda hisse fiyat1 3000 dolar civarinda

e Amazon’un su an ki degeri 1.7 trilyon dolar

e Tiirkiye’deki biitiin sirketlerin toplam degeri 178 milyar dolar

e Yani Amazon’un degeri Tiirkiye’deki biitiin sirketlerin degerinden 8 kat fazla.

Evet Amazon sirketinden genel olarak bahsettik, simdi de biraz e-ticaret pazar yeri olarak

Amazon’a odaklanalim



Amazon Diinya’nin yaklasik 20 iilkesinde pazar yeri platformu olarak yer almakta. En fazla trafik
tabi ki Amerika ve Avrupa’da bulunmakta. Asagidaki resimde birgok tilkedeki aylik ziyaretci

sayilarini gorebilirsiniz.

AMAZON PAZAR YERLERI
MUSTERI TRAFIKLERI

Amozon.com (=]:]»)) 2.58 MiLYAR
Amazon.co.jp  (Japonya) 591 MILYON
Amazon.de (Almanya) 500 MILYON
Amazon.co.uk (ingiltere) 453 MILYON
Amoazon.fr (Fronsa) 211 MILYON
Amazon.es (ispanya) 180 MILYON
Amoazon.it (italya) 176 MILYON
Amozon.co (Kanada) 169 MILYON
Amazon.com.br (Brezilya) 77 MILYON
Amazon.com.ou (Avustralya) 34 MILYON
Amazon.cn (Cin) 11 MILYON
Amazon.com.tr (Turkiye) 7 MiLYON

@ www.girisimektebi.com

Tiirkiye’deki pazar yerleri ile karsilastirma yaptigimizda ne kadar fazla oldugunu anlayabilirsiniz.
Amazon Amerika’nin aylik ziyaretci sayis1 yaklasik 2.6 milyar iken, Tiirkiye’nin en biiyiik pazar

yeri olan Trendyol aylik ziyaret¢i sayist 140 milyon civarindadir.



g

E TICARET PAZAR YERLERI
MUSTERI TRAFIKLERI

TRENDYOL 140 MILYON
HEPSIBURADA 83 MILYON
N1l 63 MILYON
GITTI GIDIYOR 36 MILYON
AMAZON.COM.TR 7 MILYON
EPTTAVM 3.6 MILYON
MORHIPO 5 MILYON

@ www.girisimektebi.com

Evet Amazon gergekten ciddi bir potansiyele sahip. Eger Tiirkiye’de e-ticaret yapiyorsaniz bence
hemen Amazon’a adim atmalisiniz. Tiirkiye’deki giinliik satiglarinizin en az 10
katina ulasabilirsiniz. Ayrica Dolar veya Euro ile satis yapacaginiz i¢in ciddi ciro ve kar

seviyelerine ulasabilirsiniz.



Eger Tiirkiye’de iireticiyseniz, Amazon’da satis yapmak oldukca avantajli hale geliyor. Tiirkiye i¢
piyasasinda iirettiginiz iirtinlerin satisindan elde ettiginiz kar, Amazon’da yapacaginiz satig

neticesinde elde edeceginiz karin ¢ok altinda kalacaktir.

Tabi ki Amazon’da yogun bir rekabet var. Ancak Tiirkiye kozmetik, ahsap, plastik, tekstil gibi
baz1 kategorilerde iiretim kapasitesi olarak Diinya ile rekabet edecek seviyede. Ayrica Tiirkiye
lojistik olarak cok stratejik bir yerde. Biz Amazon Amerika’ya iiriinlerimizi 57 giin icinde
,Amazon Avrupa’ya 3—4 giin icinde gonderiyoruz. Ayni gonderileri Cin’den yaptigimizda 30—
40 giin siirmekte. Amazon’un algoritmasini iyi kavradiginizda bu rekabette kendinize firsat

yaratabilirsiniz.

E- ihracat yapabilir, Tiirk lirasiyla iirettiginiz iiriinlerinizi satarak dolar ve euro kazanabilirsiniz.

Ayrica e-ihracat sayesinde diinyaca taninan bir marka yaratabilirsiniz.

Amazon’un en 6nemli avantajlarinda bir taneside FBA ( Fulfillment by Amazon) sistemi.
Amazon Diinya’nin bir ¢ok iilkesinde 100'den fazla depoya sahip. FBA sistemi sayesinde
tiriinlerinizi Amazon’un depolarina gonderiyorsunuz, miisteriler lirlinii siparis ettigi zaman
tiriinleri Amazon kendisi hazirlayip 2 giin i¢erisinde ulastirtyor. Yani Amazon size depo ve
hazirlama hizmeti sunuyor. Ayni zamanda miisteri hizmetleri ve iadeler ile Amazon ilgileniyor.
Amazon olmadan Amerika’da veya Avrupa’da satig yapmak isterseniz, orada bir depoya ve
tirtinlerin satisa hazirlanmasi igin is giicline ihtiyaciniz olacaktir. Amazon bu hizmetleri sizin i¢in

cok daha az bir licrete yapiyor.

Tirkiye’de e-ticaret yapanlar Amazon’da satis yapmaya basladiginda, 6zellikle FBA modeli ile
tanistiginda ¢ok mutlu oluyorlar. Ciinkii Tiirkiye’de e-ticaret yapan sirketlerin en biiyiik sorunu
tiriinleri her giin kargoya vermek ve yapilan iadeleri yonetmek. Amazon’un depolarina iiriinleri

gonderdiginizde size sadece satis ile ugrasmak kaliyor.



Amazon’da Yapilabilecek Is Modelleri
(Amazon FBA-Private Label, Online-
Retail Arbitraj, Dropshipping,
Wholesale, Merch by Amazon, Amazon

Affiliate, Kitap Satisi)
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Biliyorsunuz Amazon Diinya’nin en degerli sirketi. Amazon’da her saniyede 4.722 dolar, her
dakikada 283.000 dolar ve her saatte 17 milyon dolarhk satis gergeklesmekte. Bu satislardan siz
de pay almak istiyor olabilirsiniz ama Amazon’da yapilabilecek bir ¢ok is modeli var. Kendiniz

icin en uygun is modelini segmeniz ¢ok 6nemli. Simdi sirayla is modellerini tek tek ele alalim.



1. Amazon FBA — Private Label is Modeli

Amazon’da yapabileceginiz ig modelleri arasinda en uzun soluklu ve en gelecek vadeden is
modeli Amazon FBA — Private Label is modelidir. FBA (Fulfilment by Amazon) modeli kisaca
sizin Uiriinlerinizi Amazon’un deposuna gonderdiginiz, siparis geldikge iiriinlert Amazon’un
hazirladig1, miisterilere kendisinin gotiirdiigli, miisteriler ile iliskiyi Amazon’un kurdugu ve iptal,

iade gibi islemlerle Amazon’un ugrastig1 bir sistem.

Amazon aslinda e-ticarette biitiin problemli islerle kendisi ugrastigi i¢in size FBA sisteminde
sadece satislarla ugrasmak kaliyor. Amazon’da kendi markaniz1 yaratip basarili satiglara

ulasabileceginiz ger¢ekten uzun soluklu bir is modeli.

Amazon’da biliyorsunuz prime iiyelik sistemi var ve su an Amazon’da 100 milyondan fazla prime
iye var, yillik 100 dolar vererek 2 giinde biitiin iiriinleri iicretsiz kargo olacak sekilde
alabiliyorlar. Amazon’da prime iiyeler yilda 1500 dolardan fazla aligveris yapiyor. Siz FBA
modeli ile satis yaptiginizda Amazon sizin iirlinlerinizi prime etiketi ile gosteriyor ve diger
saticilara nazaran daha dnde gosteriyor. Amazon’da FBA modeli ile kendi markaniz1 satisin diger

modellere kiyasla ciddi avantajlar1 var, detaylarini bir sonraki yazida anlatacagim.

2. Dropshipping (Stoksuz E-Ticaret) Is Modeli

Dropshipping is modeli kisaca stoksuz e-ticaret olarak tanimlayabilecegimiz ve Tiirkiye’de en ¢cok
bilinen Amazon is modeli. Dropshipping is modelinde siz iiriinleri listeliyorsunuz, satis
geldiginde esas iirlinii satandan alip sizden alanin adresine gonderiyorsunuz. Cogunlukla bu isi
yapanlar Aliexpress’teki tirtinleri Amazon’da listeliyor ve satildik¢ca Aliexpress’den siparis verip
gonderiyorlar. Dropshipping is modelini Amazon pazar yerleri arasinda da yapanlar var. Ornegin
Amazon Amerika’daki tiriinleri Amazon Kanada’da listeliyorlar, satildikca Amazon Amerika’dan
alip esas alictya gonderiyorlar. Genel itibariyle stok tutmadan yapildigi ve az sermaye ile
baslanilabildigi i¢in ¢ok tercih edilen bir is modeli ancak Dropshipping’in bir ¢ok sikintili tarafi

var.



Dropshipping is modelinin en 6nemli problemi suspend konusu. Suspend Amazon’un hesabi
askiya almas1 anlamina geliyor. Amazon saticilarin Dropshipping yapmasina hem izin veriyor
hem de vermiyor. Asagidaki resimden Amazon’un Dropshipping ile ilgili politikasini
Ogrenebilirsiniz.

Drop Shipping Policy

Drop shipping, or allowing a third-party to fulfill orders to customers on your behalf, is generally acceptable. If you intend to fulfill
orders using a drop shipper, you must always:

¢ Be the seller of record of your products;

 |dentify yourself as the seller of your products on all packing slips, invoices, external packaging, and other information included or
provided in connection with them;

¢ Remove any packing slips, invoices, external packaging, or other information identifying a third-party drop shipper prior to
shipping the order;
* Be responsible for accepting and processing customer returns of your products; and

e Comply with all other terms of your seller agreement and applicable Amazon policies.
Examples of drop shipping that is not permitted:

¢ Purchasing products from another online retailer and having that retailer ship directly to customers, if the shipment does not
identify you as the seller of record or if anyone other than you (including the other online retailer) appears on packing slips,
invoices, or external packaging; or

¢ Shipping orders with packing slips, invoices, external packaging, or other information indicating a seller name or contact
information other than your own.

Buradan anlasilacag: tizere Amazon bagska bir saticidan {irtin alip géndermenizi yasaklamas, tirtin
icinde sizin bilgilerinizin olmasini istiyor. Amazon’un izin verdigi dropshipping, tedarik¢inizin
sizin adiniza {irtinleri miisterilere gondermesi seklinde yapilandir. Dropshipping bu konudan
dolay1 kisa soluklu bir is modeli ve her an hesabiniz Amazon tarafindan askiya alinabiliyor.
Ayrica iirlinleri gormeden miisterilere gondermis oluyorsunuz, bundan dolay1 da bir ¢ok problem

ile karsilasabilirsiniz.

Peki Dropshipping yapilamaz mi1? Tabi ki yapilabilir, ama dikkatli olmaniz ve Amazon’un

kurallaria uygun hareket ederek yapmaniz gerekli.

3. Retail-Online Arbitraj is Modeli

Arbitraj is modeli aslinda fiyat farklarindan faydalanarak gelir elde etmek seklinde

tanimlayabiliriz. Arbitraj is modelinde genelde magazalardaki indirimlerden faydalanarak tirtinleri



alip Amazon’da satarak gelir elde edebilirsiniz. Retail Arbitraj fiziki magazalarda gezerek
indirimli tiriinler bulup satmak, Online Arbitraj ise online magazalarda gezerek indirimli tirtinler

bulup satmak seklinde yapiliyor.

Aslinda bu is modeli sadece indirimli tirtinler bulup satmak seklinde yapilmiyor, 6rnegin bazi
ilkelerde bazi markalarin fiyatlar1 daha uygun oluyor. Bu marka tirtinleri orada alip Amazon’da
satarak da yapilabiliyor. Buna bir 6rnek olarak IKEA markasini verebiliriz. Tiirkiye’de IKEA da
alacaginiz bir iiriin 30 TL iken Amerika Amazon’da ayni iirlin 30 dolara satiliyor. 1 Dolar 7.5 TL

oldugu i¢in aradaki kur farkindan ciddi kar elde edebiliyorsunuz.

Arbitraj 1 modelinin en biiyiik sikintis1 da ayni {irtinleri 20-30 saticinin ayni listeden satmasi ve
fiyat kirarak birbirleri ile rekabet etmeleri. Bir diger sikintis1 da bu is modelinde marka tirtinlerin

satiginin yapilmasi ve Amazon’un bazen iiriinler i¢in fatura — yetki belgesi istemesi.

4. Wholesale is Modeli

Wholesale is modeli kisaca marka iiriinleri iireticiden veya tedarik¢iden toptan alip Amazon’da
satmak olarak tanimlayabiliriz. Diger is modelleriyle karsilastirirsak daha kolay anlayabilirsiniz.
Wholesale is modeli ile en ¢ok karistirilan is modeli retail arbitraj is modeli. Ciinkii ikiside hali
hazirda marka tirtinleri alip satmak anlamina geliyor, fakat retail arbitraj modelinde tirtinleri
toptancidan degilde bir perakende satis magazasindan aliyorsunuz, wholesale modelinde ise direk
toptancidan aliyorsunuz. Birisinde indirimli buldugunuz 3-S5 iiriinii aliyorsunuz, digerinde

tiriinleri az miktarda degilde toplu olarak aliyorsunuz.

Ayni sekilde Private Label is modelinde de toptan alip satiyoruz, peki Wholesale ile Private
Label arasindaki temel fark nedir? Wholesale is modelinde marka {iriinleri toplu olarak
altyorsunuz, Private Label is modelinde ise kendi markanizi yarattiginiz iirtinleri toplu alarak

satiyorsunuz.



5. Amazon Affiliate (Satis Ortakhig) is modeli

Amazon gibi bir ¢ok sirket bu sekilde affiliate mantigi ile ¢alistyor. Affiliate is modelini satis
ortaklig1 olarak tanimlayabiliriz. Siz Amazon’a miisteri kazandirdik¢a olusan satig basina
komisyon aliyorsunuz. Bunu {irlin incelemesi yaptiginiz bir Instagram hesabi veya bir Y outube

kanal1 acip Amazon’daki tirlinleri tanitarak yapabilirsiniz.

6. Merch by Amazon (T-shirt Satis1) Is Modeli

Bu is modeli de Amazon’un ortaya koydugu giizel bir yontem. Bu model ile siz t-shirt tasarimlari
yapiyorsunuz, sizin tasarimlarinizin oldugu t-shirt ler satildikca Amazon o tasarimlar1 bastyor ve
gonderiyor. Siz sadece tasarim yaparak para kazanabiliyorsunuz, iiretim ve baskiyla Amazon

ugrasliyor.

7. Kitap Satis1 is Modeli

Biliyorsunuz Amazon sirketi kitap satisi ile e-ticarete basladi ve hala ciddi seviyede normal ve
dijital kitap satis1 yapilmakta. Sizde Amazon’da ikinci el veya sifir kitaplar satarak gelir elde

edebilirsiniz.
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Adim adim Amazon’da yapilabilecek en uzun soluklu ve gelecek vadeden is modeli olan Amazon
FBA Private Label is modelini nasil yapabileceginizi ve diger is modellerine gore avantajlarini

ogrenmis olacaksiniz. Ik adim ile baslayalim.

1. Adim — Amazon Hesabi1 A¢ma

Amazon’da magaza agma konusu 6nemli konulardan bir tanesi. Aslinda bazen en 6nemli konu
olabiliyor. Ciinkii Amazon Diinya’nin en biiyiik pazar yeri ve binlerce satici Amazon’da hesap
acmaya calistyor. Amazon’da dogal olarak her saticty1 platformununa kabul etmiyor. Amazon
hesap acarken sizi veya sirketinizi dogrulamak i¢in bazi belgeler istiyor. Eger Amazon’a

girdiginiz bilgiler ile gonderdiginiz belgeler tutarsiz ise hesabiniz a¢ilmayabiliyor.



Amazon’da hesabiizi actiginiz da 1-2 giin icerisinde %95 ihtimalle suspend oluyor, yani
Amazon hesabiniz1 askiya aliyor ve kredi kart1 ekstresi ,fatura gibi dogrulayici belgeler istiyor.
Amazon’daki isminiz ve adresiniz gonderdiginiz belgelerdeki isminiz ve adresiniz ile noktasina
kadar ayn1 ise 1-2 hafta icinde hesabiniz aciliyor. Eger bazi tutarsizliklar var ise hesabiniz
acilmaz, bir daha ayni kisi veya sirket tizerine hesap agamazsiniz. O yiizden hesap agmadan once
biitiin siireci 1yice 6grenin, belgeleri diizglince hazirlayin. En ufak bir hata bile Amazon’da
magaza agamamaniza neden olacagi i¢in diger adimlar olan iiriin bulma ve satis yapma agamasina

gecememis olacaksiniz. Bu da Amazon’da satig gibi harika bir firsati kagirmaniza neden olacaktir.

Size tavsiyem bu konudaki biitiin video ve yazilar1 okuyun, dogru sekilde ilerlerseniz hesabiniz

kolaylikla acilacaktir. Hesabinizi actiktan sonra yol haritamizdaki 2.adima gegebilirsiniz.

2.Adim — Uriin Bulma ve Analizi

Arkadaglar iiriin bulma asamas1 en 6nemli asamadir, eger yanlis {iriin bulursaniz diger asamalar1

ne kadar iy1 yaparsaniz yapin basarili bir satis gergeklestiremezsiniz.

Tabi ki bir ¢ok {iriin arastirma yontemi var. Helium 10 ve Jungle Scout gibi iirlin arastirma
yazilimlarini kullanarak vaya manuel olarak Amazon sayfalarinda gezerek iiriin arastirabilirsiniz.
Sizlere bir ¢ok iirlin arastirma yontemi anlatacagim. Ama en 6nemli nokta sizin diger saticilardan
farkl1 bir bakis acisi ile liriin arastirtyor olmaniz. Herkesin {iriin arastirdigi gibi ayni kriterler ile
irlin aragtirirsaniz binlerce satici ile rekabet etmek zorunda kalirsiniz. Biraz ¢emberin disina ¢ikip
cok kimsenin bakmadig tiriinleri arastirmaniz daha gelecek vadeden, kar marj1 iyi olan iiriinler

bulmanizi saglayacak.

Benim size tavsiyem oncelikle 20-30 adet {irtin fikri arastirin, sonrasinda buldugunuz iiriin
fikirlerini rekabet durumu, rakip sayisi, yorum sayisi, liriin satis sayisi, liriin-fiyat trendi gibi bazi
kriterlere gore analiz edin. Detayli analiz sonucunda 3—4 {iriin fikrine kadar diisiiriin. Son olarak
tireticilerden fiyat alarak kar marjiniz1 analiz edin. En 1yi kar ettiginiz 1 iiriin ile baslaym. Tabi ki
kag tirlinle baslayacaginiz sizin biitgenize ve zamaniniza bagli. Eger biitceniz varsa daha fazla

tiriinle de baglayabilirsiniz.



3.Adim — Uretici ve Tedarik¢i Bulma

Evet bir 6nceki adimda {iriin fikirlerinizi bulmustunuz. Zaten net olarak bir iirline karar vermeniz

icin tedarik¢ilerden fiyat alip kar marjiniz1 hesaplamis olmaniz gerekiyor.

Tedarikg¢inizi Diinya’dan veya Tiirkiye’den bulabilirsiniz. Ben genel itibariyle Tiirkiye’den
tedarikci bulmanizi 6neririm. Tiirkiye ahsap, plastik, kozmetik ve tekstil gibi baz1 kategorilerde
Diinya’daki tedarikgilerle rekabet edebilecek durumda. Dolarin artmasi dolayisiyla maliyetler
ciddi seviyede diistligii i¢in fiyat konusunda Tiirk tireticiler Diinya ile kolay rekabet edebilir hale
geldi. Ayrica Tiirkiye lojistik agidan ¢ok harika bir yerde. Tiirkiye’den ¢ok hizli bir sekilde

Amerika ve Avrupa’ya iiriinlerinizi génderebiliyorsunuz.

Tabi ki Tiirkiye’nin yetersiz kaldig1 elektronik gibi bazi kategoriler var. Bu kategorilerde satig
yapmak istiyorsaniz Diinya’dan tedarik¢iler bulmaniz gerekiyor. ilk akla gelen ve en biiyiik
tedarik¢i platformu olan Alibaba.com’u kullanarak 6zellikle Cinli tedarikgileri kolaylikla
bulabilirsiniz. Cinli tedarik¢ilerden Diinya’daki neredeyse biitiin iirlinleri temin edebilirsiniz.
Ayrica Amazon’da satig yapan binlerce miisterileri oldugu i¢in anlagsmaniz da kolay oluyor.
Amazon’da sats ile ilgili bir ¢ok konuyu Cinli {ireticiler ¢cok daha iyi bildikleri i¢in ¢ok hizli bir

sekilde tiriin tirettirip direk Amazon’a gonderebilirsiniz.

4.Adim — Uriin Listeleme

Artik Uirtiniiniizli ve tedarik¢inizi buldunuz, Amazon’da iiriin sayfanizi olusturmaniz gerekiyor.
Uriinler iiretime basladiginda listenizi olusturmaniz gerekli. Ciinkii listenizi olusturup kargo plani

yapmal1 ve Amazon’un verecegi barkodlari tedarik¢inize gondermelisiniz.

Online satista insanlar iiriinleri fiziki olarak goriip dokunamadigi i¢in sizin olusturdugunuz
sayfaya bakarak almaya karar veriyor. O yiizden harika bir iiriin sayfasina sahip olmalisiniz.
Amazon’da iiriin sayfanizda resimler ¢ok giizel bir sekilde hazirlanmali ve insanlar1 almaya tesvik

edecek kullanim alanlar1 giizelce gosterilmeli.



Resimlerden sonra en 6nemli konulardan bir tanesi de baglik kismidir. Basliginizida Amazon’da
tirliniintizle ilgili en ¢ok aranan kelimeleri gegirerek olusturmalisiniz. Tabi ki iirlin listelemesi

yapmadan Once liriin ile ilgili detayl bir kelime arastirmasi yapmaniz lazim.

Bu belirlediginiz kelimeleri kullanarak {iriiniin ana 6zelliklerini bagligin hemen altinda (Bullet
Points) yazmalisiniz. Ayrica detayl agiklamalari da {irlin sayfasinin en altinda bulunan agiklama

(Description) boliimiinde yazmalisiniz.

Iyi bir iiriin sayfasina sahip olmadan satis asamasina gecerseniz déniisiim oranlariniz diisiik
olacaktir. Sayfaniza girenlerin {iriinii alma orani diisiik oldugunda ise Amazon sizi 6nde

gostermeyecek ve istediginiz satiglara ulasamayacaksiniz.

5.Adim — Satis Taktik ve Stratejileri

Artik tirtinler Amazon’a ulasti ve listesi de hazir. Simdi satis stratejilerini uygulama asamasina
geldiniz. Uriinii yeni ortaya ¢ikardiginiz igin bu siirece iiriin lansman1 deniyor. Uriin lansmani i¢in
bir ¢cok yontem var ama temel olarak iki tane yontem var. Birinci yontem giveaway yontemi,

ikincisi ise PPC reklamlar1 yontemi.

Bizim genel olarak uyguladigimiz iiriin lansmani yontemi;

e Oncelikle kelime analizi yapip ilk siralara geldigimizde satis yapabilecegimiz kelimeleri
belirlemek

e Sonra bu kelimelerden en 1yi firsat olanda {irlin fiyatin1 miisterilere geri ddeyerek bedava
iiriin dagitmak (tam fiyat giveaway)

e (Giveaway sonrasinda iiriine 5—6 yorum almak

e Oncelikle Otomatik PPC (pay per click) reklamlarina baslamak

e Reklam raporlarini incelemek ve kar edilen kelimeleri belirlemek

e Manuel PPC kampanyalar1 yapmak

e Sonrasinda PPC kampanyalarini kar edilen kelimeleri devam ettirmek, zarar eden

kelimeleri ¢ikarmak suretiyle optimize etmek



Bu siireci uyguladigimizda lansman siireci bitmis oluyor. Artik iirliniiniiz diizenli olarak satiyor
hale geliyor. Sonrasinda satiglarin azalmamasi i¢in reklam kampanyalarini optimize ederek devam

etmek gerekiyor.

Tabi ki bu yontemler bir ¢ok faktore gore degisiklik gosteriyor. Bu faktorlerden bir tanesi {iriin
fiyati. Fiyat1 yiiksek bir {irlinde giveaway biraz zor olabiliyor, o yiizden bu tiir iiriinlerde direk
PPC reklamlart ile basliyoruz. Satis taktik ve stratejilerinin detaylarini sonraki yazilarda

anlatacagim.

6. Adim — Markalasma ve Dijital Pazarlama

Uriin lansmam bittiginde artik {iriiniiniiz diizenli satislara baslayacaktir. Bir siire daha reklam
kampanyalarm yiiriittiigiiniizde artik iiriin oturmus olacaktir. Iyi satislara ulastigimzda bir cok
satici sizin listenize girip fiyat azaltip satmaya calisacaktir. Eger markaniz yoksa onlarla ugragsmak

cok zor olacak ve satislariiz ¢ok azalacaktir.

Private Label is modelinde kendi markamz yarattigimz icin en 6nemli konulardan biri de
siiphesiz marka tescilidir. Marka tescili sizi satisiniza ve listenize zarar vermek isteyen
korsanlara kars1 koruyacak tek seydir. O yiizden marka tescilinizi ne kadar erken yaptirirsaniz o

kadar 1yi.

Satiglariniz oturduktan sonra artik marka bilinirligi artirmak amagl sosyal medya ve dijital
pazarlamayi ciddi sekilde kullanmalisiniz. Bu is modelinde sadik miisteri kitlesi yaratmak ¢ok
onemlidir. Marka bilinirliginiz arttiktan sonra artik satislarimiz ciddi sekilde artacak. Lansman gibi
tanittm maliyetleriniz azalacaktir. Ornegin markaniza bir Instagram hesabi actiniz ve binlerce
takipciniz oldu. Artik yeni iiriin ¢ikardiginizda sadece takipgileriniz ile liriin lansmaninizi

yapabiliyor olacaksiniz.

Evet son adimimiz da bitti ve Amazon FBA Private Label yol haritaniz kafanizda oturmus oldu.



Amazon Tirkiye’de Nasil Satic1 Hesabi
Acilir?

amazonsc Hizmetler Kaynaklar Bize Ulagin Satic1 Hesabina Giris Yap

Hemen simdi bir Satici hesabi ag

Amazon ile Tiirkiye'de ve
artilc Avrupa'da satisa basla!

Detaylan Ogren

Amazon'da Satis Yapmaya Basla

Is hayatinda basarili olmak, diinya pazarlarinda yer almak ve ¢ok para kazanmak her girisimcinin
hayalidir. Ozellikle son yillarda artan degeri ve biiyiikliigii ile E-ticaret yapmak bir ¢ok

girisimcinin hayali olmustur.

E-Ticaret dendiginde ise diinyada akla gelen ilk sirket tabi ki girisimcilerin gipta ile takip ettigi ve
diinyanin en zengin insan1 Jeff Bezos’un sahibi oldugu Amazon sirketidir. Amazon ile beraber

Alibaba, Aliexpress, Etsy benzeri E-ticaret platformlar1 ve B2B pazarlar1 da aklimiza gelmektedir.

Iste simdi sizlere Amazon Amerika’da hesap agmanin ilk adim1 olan Amazon Tiirkiye’de nasil

hesap acabileceginiz ve hesap agarken nelere dikkat etmeniz gerektigini anlatacagim.



Amazon’da hesap agmak i¢in size ilk tavsiyemiz hesap acilisi ile ilgili olan biitiin gerekli bilgileri
edinmeniz ve ufak bir egitim almanizdir. Neden mi? Ciinkii bilgisizce yapilacak kiiclik hatalar
geri doniisli olmayan biiyiik hatalara yol agacaktir.Bu kritik siirecte bilmeniz gerekli olan en

onemli bilgiyi sizlere sunuyoruz.

Amazon tarafindan yapilan son giincellemeler ile Tiirk vatandaslar artik dogrudan Amazon.com
tizerinden yani Amazon Amerika’da, sahis olarak veya sirket olarak hesap agamamaktadir. Sebebi
tam olarak bilinmemekle beraber stirecin devamli m1 olacag1 yoksa tekrar diizeltme yapilip
yapilmayacagi konusunda yeterli bilgi i¢in belirli bir siire¢ gerekmektedir. Ancak goriinen o ki bu

siire¢ artik bu sekilde devam edecektir.

Bizim bu konu ile ilgili sizler icin bir ¢6ziim yolumuz var. Ister sirket olun ister bireysel

olarak yani sirket olmadan Amazon Amerika’da hesap acabiliyorsunuz.

Amazon Amerika’da hesap acabilmek i¢in dncelikle Amazon Tiirkiye iizerinden hesap acilmal
ve ardindan Amazon Tiirkiye’deki hesabiniz lizerinden Amazon Amerika’da hesap agabilirsiniz.
Yani artik Amerika’da hesap agmanin tek yolu 6nce Amazon Tiirkiye iizerinden hesap agmak ve

daha sonra bu hesabinizi kullanarak ilerlemektir.

Iste bu nedenle bu yazimda sizlere dncelikle Amazon Tiirkiye’de nasil hesap agilir onu
anlatacagim. Biliyorsunuz ki Amazon Tiirkiye’de hesap acabilmeniz i¢in vergi numaranizin ve
vergi dairenizin, yani dncelikle sahis, limited veya anonim sirketinizin olmasi gerekmektedir. Bu
da tabi ki 6zellikle sirket sahibi olmayan girisimcilerin canini sikan bir durum olmustur ¢iinkii bu
ayn1 zamanda ekstra para ve zaman harcamak demektir. Ama size sirket olmadan da nasil hesap

acabileceginizi anlatacagim.

Hazirsaniz artik Amazon Tiirkiye’de hesap agmaya gecebiliriz. Amazon Tiirkiye’de hesap agmak
oldukca kolay ve kisa siirede gerceklestirilebiliyor ancak burada dikkat etmeniz gereken esas

konu girdiginiz bilgilerinizin Amazon Amerika i¢in de uygun bi¢im ve formatta olmasidir.



Eger asil hedefiniz Amazon Amerika ise girdiginiz adres ve bilgilerinizin ingilizce karakter

ile yazilmasina ve miimkiin oldukga tiirk¢e karekter kullanmamaya dikkat etmelisiniz.

Hesap acarken yapmaniz gereken ilk asama amazon.com.tr adresine girmektir. Eger Amazon
Tiirkiye’de daha 6nce alic1 hesabiniz varsa hesabinizin lizerinden satis yap diyerek satic1 hesabina
yonelebilirsiniz. Eger alic1 hesabiniz yoksa sayfanin en altindaki satis yapin secenegine tiklayarak

devam edebilirsiniz.

Hakkimizda Bizimle Para Kazanin Amazon Odeme Araclan Size Yardima Olalim
Kariyer Amazon'da Satis Yape Kredi Karti COVID-19 ve Amazon
lletigim Taksiti Odeme Kargolan Takip Edin veya
Bilgi Toplumu Slparigler! Gorintaleyin
Hizmetleri Teslimat Ucretlerl ve

Politikalari

ladeler

Geri danigdim

Amazon Mobil Uygulamas:

Mogteri Hizmetleri

amazon

foustralys  Brezitya Kanads Gin Fransa  Almanya  Hindistan italya Japonya Meksika Hollanda ispamys  Birlegk Arap Emirikleri  Biregik
Krallk ABD  Sin pur

Amazen Web Services Shopbop Book Depostory

Kullarum ve Satsg Kogullan  Glziillk Bildirimi  iletisim  ilgl Alanina Dayali Tanstmlar

Bizimle para kazanin boliimiiniin altindaki Amazon’da Satis Yapin linkine tikladiginizda
karsiniza asagidaki iki secenek gelecektir. Her ne kadar Tiirkiye Amazon iginde Amazon

Europe’da yer alacak sekilde goriinse de ayri bir segcenek olarak goriilmektedir.



Amazon Tiirkiye'de Satis Amazon Avrupa‘da Satis

Hemen bir Amazon Tiirkiye Satici hesabi ag, simirh siire gegerli firsatlardan Amazon Avrupa Satic: hesabi ag, Avrupa'daki beg magazamiz lizerinden
faydalan, Tiirkiye'de satiglanni artar. Avrupa‘daki tiim miigterilere ulas.
( Amazon Tiirkiye'de Satisa Basla ) ( Amazon Avrupa'da Satisa Basla )

Buradaki se¢eneklerden Amazon Tiirkiye’de satisa basla ile devam ediyoruz. Ardindan karsiniza
asagidaki goriintii gelecektir. Artik hesap ag diyebilirsiniz.
a;gg;on erv Hizmetler Kaynaklar Bize Ulagin Satici Hesabina Girig Yap

Amazon Turkiye'de saﬂ; Nasil Caligir Ucretlendirme Kategoriler Sikea Sorulan Sorular _

Hemen simdi bir satici hesabi ac
Amazon Tiirkiye saticilar arasina sen de katil

Erken kayit ol, sinirli bir siire gecerli firsattan faydalan ve

0 TL Ode!

Satici hesabi agmadan 6nce

Karsiniza ¢ikan asagidaki goriintii ile artik hesap olusturabilirsiniz. Adinizi- soyadinizi Tiirkge
karakter kullanmadan yazin. Bu bilgileri girdikten sonra Amazon sizden sirket tiiriiniizi, telefon

numaranizi, adresinizi ve gerekli tlim bilgileri istemeye devam edecektir.



amazon

Hesap olusturun

Ad - Soyad
I

E-posta

Sifre
En az 6 karakier

i $ifreler en az B karakterden olugmalids,

$ifreyl tekrar girin

Amazon hesabiniz: olugturun

Bir hesap oluglugugunuzds, Amazoaun Kullsnim ve Sabg
Kogullan'ns kadul atmis olursunuz. Kgisal vaniannizin
Amazon tarafindan nasil glendidine Tigidn detayl bilgi igin
Galitk Bidnmi, Gerez Bildinmi ve ligi Alanina Dayas
Taniomian incseyediinsiniz.

Zaten bir hesabiniz var mi? Girig yap +

gletme Bigisi Kigise! Bilgiler Odeme Bilgier Majaza Adi

Igletme Bilgileri: Esengul Akpolat

Kayith Igletme Adresi

Turkey : Paosta kodu
1. Adres Sabin 2. Adres Satin
lige Sehir / Kasaba

igletmenin Telefon Numaras:

BN - +50 501 234 56 78

Tirrkiye Vorgi Numaras: Tarkiye Vergi Dairesi

Merkezi Sicil Kayit Sistemi (MERSIS)
Numars:

Oncelikli irtibat Kigisi, Pasaportia veya kirikie 9%Unen tam ad

Unvan 2 Ad Ikinci Ad Soyad

Kaydet ve Devam EL

Adres bilgileriniz ve isletme bilgilerinizi girdikten sonra yine sirasiyla kisisel bilgilerinizi, kredi
karti1 bilgilerinizi ve magaza adiniz1 sirasi ile girmeniz gerekmektedir.Bu islemlerinizin ardindan
hesap agma igleminizi bitirdiniz demektir. Buradaki Mersis numarasi zorunlu degildir. Eger

sirketiniz yoksa vergi numaranizi vergi dairesinden 6grenebilirsiniz. Sirket ile ilgili herhangi bir

belge istenmedigi i¢in hesabiniz agilacaktir. Bu sayede sirketiniz olmasa bile hesap agabilirsiniz.



Iste Amazon Tiirkiye’de hesap agmak bu kisa asamalar1 gecerek tamamlanmaktadir. Hesap
acilisindan sonra hesabiniz ile ilgili son olarak bir kimlik dogrulama isleminiz
gergeklestirelicektir. Toplam en fazla 2—-3 giin siire icerisinde kimliginiz dogrulanmis ve hesabiniz

aktif olmus olacaktir. (Amazon son zamanlarda kimligi bazen istemiyor)

Amazon Tirkiye’de hesap agmak, hem kendinizi hem de sirketinizi Amazon’a tanitmak ve

Amazon i¢ginde ise baglamak i¢in sizin i¢in ¢ok énemli bir adim olacaktir.



Amazon Amerika Satic1 Hesabi Acilisi

Nasil Yapilir?

amazon seller central

Become an
Amazon seller

More than half the units sold in our stores are from
independent sellers.

Learn more

$39.99 a month + selling fees

Amazon Amerika’da satict hesab1 agmak ve diinyanin en biiyiik e-ticaret pazar yeri olan
Amazon’da ticaret yaparak iirlin satmak gibi bir hayaliniz varsa bu yazimi dikkatli okumanizi

tavsiye ediyorum.

Biliyorsunuz ki e-ticaret yapabilmeniz i¢in dncelikle segcmis oldugunuz e-ticaret platformlarinda
magazanizi agmalisiniz. Bu nedenle Amazon’da ticarete baslamadan 6nce de Amazon’un sizden
istedigi sartlar1 ve yeterliligi saglamali ve ardindan hesap acilis1 i¢in bagvuru yapip kabul

ettirmelisiniz.

Eskiden direk Amerika Amazon’da lilke olarak Tiirkiye’yi secerek hesap agabiliyorduk. Ancak

Amazon buradan Tiirkiye’yi kaldirdi. Su an i¢in en dogru ¢6ziim Once sirket olarak veya sirket



olmadan Amazon Tiirkiye’de hesap agmak. Sonra bu hesabiniz {izerinden Amazon Amerika’da

hesap agmak. Bu sekilde yaptiginizda hesabiniz agiliyor.

Amazon Tirkiye hesap acilisin1 yaptiktan sonra yapmaniz gereken tek sey hesabiniza girip

asagida yer alan adimlar1 takip etmektir.

1.Seller Agreement

Amazon Tirkiye hesabiniza girin ve ana sayfaniza gelerek asagidaki fotografta goriindiigii gibi

Envanter boliimiindeki “Global Satis” secenegine tiklayarak ilerleyin.

Katalog Envanter Fiyatlandirma Emirler Reklam Magazalar Programlar Raporlar  Verim  Uygulamalar ve Hizmetler
y .

Envanteri Yonet

/TR PAZZ BUGUNUN SATISLARI ALICI MESAJLARI KUTU KAZANCLARI SATIN AUN
l\ ,‘ 3 FBAEnvanterini Yonetin v 1 9'99 v 0 v - v
Envanter Planlama
- ile ilgili duyurularn okuyun>
FBA ile Uzaktan Yerine Getirme
Uriin Ekle .
Haberle Kuponlarla Tanitin Satici Anketi I

Yukleyerek Uriin Ekle
Amazon, ¢evrimigi satis igin tercih ettigim

L Uriinlerinizi kupon rozeti ile satin
Onemli: UP. Envanter Raporlar

kanaldir
- . {

tarihlerinde (O Kesinlikle katiliyorum

Daha fazlasi Global Satiy .
(O Kauliyorum

e FBA Gonderilerini Yonetin () Ne katiliyorum ne katilmiyorum

Kacinlan FB - :
() Katulmriyorum

politika def Videolar Yikleyin ve Yénctin - =

Daha fazlasi (O Kesinlikle katlmamak

ozellikleri kullamlabilir
Daha fazlasini okuyun> Kupon Olusturun Sunmak l

Nakit Akisinizi lyilestirin « Global Olarak Listeleme -« Satici Forumlan

SATISLARINIZ yakin zamanda diistii
mii? Fikrinizi burada paylagin
Daha fazlasini okuyun>

DUslk donusum nedeniyle asin Uluslararasi listeleyerek milyonlarca
stoklanmis envanteriniz var misteriye ulasma konusunda yardim alin

( | outlet firsatlan igin uygun ASIN o
% 20 stoklama {icreti uygulamali
miyim?

Daha fazlasini okuyun>




“Global satis” segenegine tikladigiizda karsiniza kita segeneklerinin ¢iktigini goéreceksiniz.

Burada Amerika, Avrupa, Asya Pasifik, Ortadogu ve Afrika seceneklerini goéreceksiniz.

Katalog Envanter  Fiatlandwma  Emirder  Rebldm  Madazalar  Prograemiar  Raportar  Vernm  Uygulamalar ve Hemetier

----- Global Satry Tomwinn ardapn Uuslarariay Uisteler Olugturun Genighutrme Fursatlan ** Bur Saglyio Bulun Tekdflori Ubsslararay Olarae Genighotin

Global SatI$ Brtwrat | Deba fazla bilgiedin | Bu sayfan dederlandinin

Amazon Ghobal Satry ike yiiz milycnlarca yeni misteriye uliabilirsini. Urinlerinis Kuzey Ameriba, Aurupa, Asya-Pasifit, Orta Oofu ve Kusey Afrika dabs Avrupa'da satis rehberi
Pz yererimigden herhang: bende Intebeyin ve setin Baglamancs yarcemc olmass igin spadedab) sskmelen bullann. Not: FBA Export program,

Uhuslararau masterbierin Amazon da Amazon Lojstik (rinkert siparis veul adresierine g olanak tane. Daha fazta bigi

can ABD ve inglltere pazartan arasindakd farklan

kesfedin -
Amerika v Avrupa Asya Pasifik Orta Dodu ve Kuzey Afrika
Kaynt gerckunimier, Lategoriier ve 0nay gercktiven Urlnier ve

Gcrether agmandan Birleyi Krallk s ABD pazarlanng sty yaparken
Amerita ve Avrupa da satiglar iin ayn syl Profesyonel sate plan sbonelk Gretlen gegeride.  Data farla bigi edn

ortays ghan farkidiklann yan yena & ¥
Avrupa da sty hakckanda adem acm rehberlik i0n Aerupa'ys Gentyeere i siyaret edin Artk bu farkbibian bir bokrgta beliteyorek ikinG bir pazara daha
Pazh gremena wablae
@ Avrupa'ca weys yalreaca Turkipe'de sitsy yapan Sir hesabem var AvTupa satsy hesats obayturun Oaha fazts telg ecin
Hesaplan bagla Simdi Oye O Avrupa vergisi ve diizenlemeleri v
5 AD pazanne tminde saty yape (7) Secimi kakdnn, yalnacs Avrupa'daki teklifieri ydnetmek v
AMQ200 (0 vk UZerRde sIUs yapen
Amazon Fulfillment's Avrupa'da Kullanma v
Sonabi advmia Sonvaki adwmiar
Migteri destegi ve iadeler v
o Uvinlerinizi satmak ve beddeyen sparglent, 3bo sato o Urinlornizi Avrupa daki Deg Amazon pazanin Lamamnda
mesajlann v birden cok Avrupa pazannda hessp derumuns Satrminga Baglamak Kin Bir Amazon o uk satiy beiatana
yonetmek igin hesaplan baglaywn Lapdolun Global hesaplar icin 6demeler v
o Kusey Ameriba Grunbeniniz ign Aerupa bsteber clugturun o Kuawy Ameriba Grindering ion Avrupa Ssteber olupturun Daha fazla arag v

Amazon Amerika’da satis yapmak i¢in Amerika satis hesab1 olusturun segenegini tercih ediyoruz.
Daha sonra ise gelen sayfada Amazon Tirkiye’de kullandiginiz e-mail ve sirket ad1 ve sifre

bilgilerinizi girmeniz gerekiyor.




amazon seller central

Create account

Your name

Email

mail@mail.com

Password

LR L L
i Passwords must be at least 6 characters.

Re-enter password

' Next ’

Already have an account? Next *

© 1996-2018, Amazon.com, Inc. or its affiliates

Bu asamada Amazon Tiirkiye’de kullandiginiz e-mailinizi kesinlikle kullanmaniz gerekiyor. Eger

maili aynm sekilde girmezseniz diger bilgilerinizi de Amazon Oniiniize getirmeyecektir.



2.Seller Information

Bu asamada Amazon Tiirkiye lizerinden hesap actiginiz i¢in 6zellikle adres bilgilerinizin

dogrudan karsiniza Amazon Tiirkiye hesabinizdan aktarildigini géreceksiniz.

Burada 6zellikle bilgilerinizin ve adreslerinizin birbiri ile ayn1 olmasinin, Amazon Amerika

hesabinizin sorunsuz agilmasina imkan sagladigini goreceksiniz.

€ C 8 sellercentralamazon.com

Tell us about your business.

Business address

Add a new address

Choose your unique business display name

If you sell your products online, enter your website URL (optional)

Select an option 10 receive a PIN to verify your phone number
Call ® SMS

Mobile number

SMS Verification Language

English s Text me now

Yukaridaki fotografta goriildiigli gibi isiniz i¢in gerekli olan satici bilgileri girilir ve artik bir

sonraki asama olan 6deme ve para alma metodlarina gegilir.

3. Billing/Deposit Method

Amazon’un hesap agilisi i¢in sizden istedigi 47 dolarlik kesinti iste tam da bu agsamada
gergeklesiyor. Bu asamada kredi kart1 bilgilerimizi Amazon’a girerek hem hesap agilis iicretimizi

ve hem de 6deme yontemimizi girmis oluyoruz.



.

C

Seller information Biling / Deposit

8 sellercentralamazon.ca/sw/SSR/Profiling/step/Bank + Account + Information

Set up your billing method

Your selling plan
Professional selling plan view plan details

Your credit card information

Your first monthly subscription fee ($39.99) will be charged upon account
creation. You'll be able to kst products after we perform payment
validation, which typically takes an hour (but could take up to 24 hours)

Card Number Valid through
4132 2600 00 1 : 2020 s
Cardholder's Name

©® KARAKAVAK MAH ERVA SK NO 12, YESILYURT, MALATYA,
4110, TR

View all saved addresses

() Add a new address
Set up your deposit method '
Enter your bank information to receive pay from A

Why do we ask for your bank information’? »

Ardindan ise Amazon’un kazanacagimiz paray1 bize yatirabilmesi i¢in ihtiyaci olan bir tane ABD

banka hesabi tanimlayarak bu asamay1 tamamliyoruz.



(_ C: 8 sellercentralamazonca

Add a new address

Set up your deposit method

Enter your bank information to recelve payments from Amazon

Bank Location

United States :

Account Holder's Name 9.Digit Routing Number
Bank Account Number Re-type Bank Account Number
Back Next

Eger ABD’de tanimli bir banka hesabiniz yoksa Amazon Amerika hesabini agmaya gegmeden
bir-iki glin 6nce bir PAYOONER hesabi acabilirsiniz.(Payoneer hesap onayi en az bir-iki giin

stirmektedir.)

Diger bir secenek ise Amazon’un yonlendirmesi ile Hyperwallet kullanarak banka hesabin
dogrudan bu agamada agabilirsiniz. Herhangi bir ekstra zamana ihtiya¢c duymayacaksiniz bu islem

icin ¢linkii Amazon’un yonlendirmesi ile hemen agilmaktadir.



mHYPERW/_\LLET

Receive your Amazon earnings
via your Hyperwallet Seller account.

Avustralya, Kanada, Meksika veya ABD

Pazarlarindan 6deme yapmak Gzere
Hyperwallet hessbiniz clugturmak veya
erigmek igin litfen baglamak igin Amazon ile

girig yap'i tiklayin.

~~—= Login with Amazon

Odemelerinizi diger Pazaryerlerinden almaniz
mi gerekiyor? Oturum agmak igin agagidaki

Hyperwallet portallanna gidin:

Avrupa Pazaryeri - Buraya Tiklayin
Japonya Pazaryeri - Burayas Tiklayn Birlegik
Krallik Pazaryeri - Burays Tiklayin cipuezone
Amaron kimlic bilglesiyie girg Gdemelerinizle ilgli Satc

Merkesi patar yeri kimlk Sigikecine uygus olmabdic

Banka hesabt acilisi bu asamada cok kritik bir husus durumundadir. Ozellikle acmis

oldugunuz banka hesap bilgilerinizin Amazon hesabinizdaki bilgilerle mutlaka ayni olmasi ve

celismemesi gerekir. Aksi halde hesabiniz acildiktan kisa bir siire sonra Suspend olacak yani

askiya alinacakur.



Set up your deposit method

Enter your bank information to receive payments from Amazon
Why 00 we ask for your bank information? »

Bank Location

Turkey s

[ veerwaLien

Are you registered with Hyperwallet? About Hyperwallet

if yes, select United States as the bank location country in the drop
down above and then enter the deposit account details that

Hyperwallet provides
If not, you ch register with Hyperwallet How it works

Hyperwallet is making local currency disbursements in your country
Receive the proceeds from your Amazon sales 1o a Hyperwallet
deposit account, then transfer them directly to your bank in your local

currency. View Hyperwallet fees

Sign up for Hyperwallet

We are dwrecting you 0 the Hyperwaliet website 10 apply for an account if
you have any questions about the Hyperwalel platform_ please contact

Hyperwallet Customer Service

Bu asama banka hesabi olusturulup gerekli olan hesap numarasi ve diger bilgiler girildikten sonra

bitecek ve bir sonraki asamaya gecilecektir.

4.Tax Information

Bu asama Amazon’a vereceginiz vergi bilgilendirmesidir. Bu asamada vergiyi nerede
vereceginizi segmeniz gerekecek ve tercih ettiginiz vergi beyanini e-imza ile onaylamaniz sizden
istenecektir. Tiirkiye’de vergi vereceginizi beyan ederek gerekli olan formu doldurmaniz asagida

yer alan fotograflardaki gibi karsiniza gelecektir.



< C i sellercentral.amazon.ca/tax-interview/landing

amazon services
seller central

. . Select

Tax Information Interview Eng

About You

What is your tax classification?

Individual Business

"Individual” includes Sole Proprietors or Single-Member LLCs where the ovmer is an individual

For U.S. tax purposes, are you a U.S, person?

Yes No

Tax Identity Information

Sign and Submit

Bu fotografta da goriildiigli iizere 6nce sizin sirket yada sahis oldugunuz daha sonra ise ABD

vatandas1 olup olmadiginiz sorulacaktir.

Burada 6nemli olan kriter sirketinizin sahis sirketi olup olmadigidir. Eger sahis sirketi iseniz
“individual” se¢enegini se¢melisiniz. Limited veya Anonim ise sirketiniz “business” se¢enegini

tercih etmelisiniz.



€« C @ sellercentralamazon.ca/tax-interview/landing

LAl Certification

Under penalies of perpury | declare iat | have exanmined B information on this form and 10 the best of my knowledpe and Debefl f i3 rue comect and compiete | further
certfy under penales of penury that

1. 1ambe that is the Owner (or am 10 8ign for e hatis e owner) of all the mcome 10 which Bus form relates or am
wsing ths form 10 document mysed for chapler 4 purposes
2. The person named on ine 1 of his form is not a U S persen,
3 The income 10 which the form relates is (3) not eflectively conmecied with the conduct of 3 rade or business in the Unied States. (D) eflectvely conmecied but is mot
subject 1o lax under an Income Lax reaty Of (<) the partner's share of & s ofe Y ncome
4 The person named on ine 1 of thws form i a resident of the ireaty country isted on ine § of the form (f any) wilhun the meaning of the INCome tax reaty between the
Unded States and that country and
5. For beoker achons Of Darter 'ges the Cwner 1 a0 exempt Oreipn DErIon 33 Sefned n e ININChiony
Furhermore | authorize this 1o 10 be provided 10 amy wilhhoING agent Tat has Control, recespl. Of Custody of The INCome of which | am the Denetcial owner of any
WIPAONG agent That can diburse of make payments of the mcome of whch | am The beneficial cvwner | agree that | wall submit & new form within 30 days # any
centification made on this form becomes incorrect.

The Internal Revenue Service does NOt require your CoNsent 10 any Provisions of this document other than the o your status
s anonU. s and, obtan a rate of

[ =4 00202020
Sign Here

$gratere of Denehe s cwner (3 ABvdudl BN 1ed V3 N for Beneficuw cwrer]  Date (MM 0O YYYY) Capacty = whar petng

Above is preview of your tax form based on the information you have provided Please review and submit the form, or make changes if needed

Make Changes Submit Form

Contact Seller Support

Ardindan yine adres ve diger bilgileri secip yukaridaki gibi adinizi yazarak imza atmaniz

gerekmektedir.Boylece bu agsamaninda sonuna gelmis olursunuz.

5.Product Information

Son asamamizda ise satmay1 diislindiigliniiz tirtinler ile ilgili anketi doldurup kisaca bilgi vererek

hesap acilisimizi tamamlamis oluyoruz.



Tell us about your products

Do you have Universal Product Codes (UPCs) for all your
products?

Do you manufacture and brand the products you want to sell on

Amazon?

Some of thee
How many different products do you plan to list?

Mora th &
J an 500 Please Leave

Bu asamay1 da gectikten sonra artik Amazon Amerika hesap agilisiniz neredeyse tamamlanmak
iizeredir. Artik yapmaniz gereken isletme sahibi veya yetkilisine ait pasaport veya yenti tip
ehliyetinizin arkali-Onlii taranmis halini yliklemek, Amerikan banka hesap ekstresi(payoneer-
hyperwallet) veya kredi kart1 ekstrenizi amazona yiikleyerek onay vermektir. Bu belgeleri de

yiikledikten sonra herhangi bir isleminiz kalmayacaktir.

Yazimizin baginda dedigimiz gibi Amerika Amazon hesabi i¢in Tiirkiye’den basvuru
yapabilmeniz i¢in dncelikle Amazon Tiirkiye hesabinizin olmasi gerekmektedir. Bu nedenle
Amazon Tirkiye’de nasil hesap agmaniz gerektigini dncelikle 6grenmeli ve hesabinizi

agmalisiniz.



Amazon FBA Biitce Planlama — Ne

Kadar Biitce ile Baslamalisimiz?

Amazon FBA Biit¢e Planlamas1 Nasil Yapilmali?

Amazon’da satis yaparken en 6nemli konularin basinda biitge planlama gelmektedir. Eger
biitcenizi dogru planlamazsaniz ne kadar blit¢eniz olsada basarisiz olma ihtimaliniz yiiksek

olacaktir.



Amazon’da FBA modeli ile satis yaparken biitgenizi 3'e bolmeniz faydali olacaktir. Uriin
arastirmaya baslamadan once plami kesinlikle yapin. Ornek bir biitge iizerinden beraber planlama

yapalim.

Amazon FBA Private Label is modeline baslamaya karar verdiniz ve 3000 dolariniz var diyelim.
Oncelikle bu paranin iigte birini {iriin alim1 igin ayirm. Ucte birini {iriin lansmani ve reklam i¢in
ayirin. Geri kalan iigte birini de ikinci parti {iriin siparisi i¢in ayirin. ikinci parti siparis igin para
ayirmanizin nedeni Amazon’un ilk iirlinlerin satisindan gelen paray1 hemen size vermemesi.
Amazon normalde paranizi 2 hafta da bir verir ama baslangicta size tam olarak giivenemeyecegi

icin ilk parayi size en hizli 1 ay sonra verecektir.

Paranin iicte birini iiriine ayirdiginiz durumda 1000 dolara iiriinii almaniz gerekiyor. Ilk siparisi
200 adet yaparsaniz uygun bir adet ile baglamis olursunuz. Tabi ki ilk sipariste ka¢ adet alacaginiz
satig hizina bagli ama ortalama 200 adet iirlinii deneme amagli iyi bir rakam. Bu durumda {iriin
bas1 maliyetiniz 5 dolar olacak. Tabi ki bu iirliniin liretim ve Amazon’a kargo maliyeti. 5 dolara
aldiginiz bir tiriinti 15-25 dolara satabilirsiniz. Demek ki sizin iiriin aragtirmadaki bakmaniz
gereken tirlin grubu 3—4 dolara alabileceginiz, 1-2 dolar kargosu olan ve 15-25 dolara
satabileceginiz iirlinler olmali. Biitcenizi bu sekilde planlamadan iiriin arastirirsaniz dogru tiriinleri

bulamazsiniz.

Ucgte birini de lansman ve reklama ayirmistimz. 200 iiriin siparis etmistiniz, belirlediginiz bir
kelimede &ne gelmek igin 30 adet iicretsiz {iriin dagitmay1 planladimiz diyelim. Uriin dagitim1 i¢in
anlastigmiz kisilere {iriinlerinizi alsin diye +5 dolar vereceksiniz (30*5=150 dolar). Uriinlerinizi
miisterilere gondereceginiz icin Amazon depo ve kargo iicretiniz sizden kesecek. 15 dolarlik bir
tiriinde (tabi ki lirtin boyut ve agirligina gore degisir) ortalama 5—6 dolar keser (6*30=180 dolar).
Dagittiginiz kisilerin 5'inden yorum aldiginizda her birine 10 dolar vereceksiniz (5*10 = 50
dolar). Ucretsiz iiriin dagitim1 sonrasinda PPC reklamlaria baslamaniz gerekiyor. Uriiniiniiz yeni
oldugu i¢in yorum saymmzin azligindan dolay: tiklayanlarm alma orami az olacaktir. Uriiniiniizii
goriiniir kilmak i¢in reklamlardan zarar etseniz bile devam etmeniz gerekiyor. Reklam i¢in
ayirdiginiz 1000 dolarin bir bolimii iicretsiz liriin dagitimina, bir boliimiide PPC reklamlarina

gidecektir.



Artik liriin lansmani1 ve reklamlar sayesinde liriiniiniiz satmaya basladi diyelim. Amazon’daki
stogunuz bitmeden yeni stok gondermeniz gerekiyor. Eger stok zamaninda girmezse {liriiniiniiz
stoksuz kalacagi icin reklamlar sayesinde kelimelerde geldiginiz yerleri kaybedeceksiniz.
Amazon’da paranizi hemen geri vermeyecegi i¢in ikinci siparisi verirken biitce planlamasinda

ayirdiginiz iigte birinden harcamalisiniz.

Peki Amazon FBA isindeki genel itibariyle zorunlu ve ihtiyari giderleriniz nelerdir?

e Aylik olarak Amazon’a verdiginiz iicret 47 dolar.

e Amazon lirlin arastirma yazilimlari aylik 80-90 dolar. Bu yazilimlardan bir tanesini se¢ip
ortak kullanim gruplar vasitasiyla 7—8 dolara diisiirebilirsiniz.

e Uriin numuneleri Cinden alirsaniz 3040 dolar

e Tedarik¢i’de iirlin denetimi ticreti 100—200 dolar

e  Uriin fotograflar1 100 dolar. Kendiniz ¢ekip diizenleme yaparsaniz bu masraftan
kurtulabilirsiniz

e Markanizin logo tasarimi 5 dolar, paket tasarimi1 40—50 dolar. Bu tasarimlar1 kendiniz
yapabilirseniz bu masraftan kurtulabilirsiniz.

e Amerika’da marka tescili avukati ticreti 275 dolar

e Amerika’da marka tescili basvuru ticreti 275 dolar

Amazon FBA is modeline ne kadar biit¢e ile baslayabilirsiniz?

Bu soru gergekten ucu agik bir soru. Aslinda yukarida anlattigim gibi biitgenizi planladiginiz
stirece pek bir sikint1 yok. 1000 dolar ile de baslayabilirsiniz ama tige boldiigiiniizde 333 dolar1
tiriine ayirabilirsiniz. 200 irlin alsaniz 1.6 dolara hem iiriinii hem de kargoyu alabiliyor olmaniz
lazim. Bu kadar ucuza aldigimiz bir {iriinii de 6—7 dolara satabilirsiniz. Herkes bu tarz diisiik fiyath
tirtinlere girdigi i¢in ciddi bir rekabet ile karsilasacaksiniz. Ayrica Amazon 6rnegin 20 dolarlik bir
tiriinden 67 dolar ticret alirken (%33), 7 dolarlik bir tirtinden 3.5 dolar (%50) alacaktir. Yani
diisiik fiyatl: Girtinlerde gorece daha fazla iicret almaktadir. Dolayisiyla kar marjimiz diisiik
olacaktir. Bu tiir diisiik fiyatl iirlinlerin bir diger sikintis1 da PPC yaptiginizda kar edememeniz.

Ciinkii zaten kar marjiniz 1-2 dolar, PPC yaptiginizda 5-6 kisi tiklayip bir kisi alacak iirtini.



Tiklama bagsina 0.5 dolar verseniz 3 dolar PPC iicreti vereceksiniz. Kar marjiniz direk PPC

reklamina gidecek.

Iste aslinda 1000 dolar ile de bu ise baslarsiniz ama kar edeceginiz iiriin bulmak ¢ok zor olacaktir.
Herkesin girdigi ucuz iiriinlere girmek zorunda kalirsiniz. Yani 1000 dolar veya 5000 dolar ile
baslamak arasindaki temel fark gireceginiz iiriin grubu. 5000—10000 dolar ile basladiginizda daha
yiiksek fiyath Grtinlere girip karli bir is kurabilirsiniz.

Amazon’da Satis Yaparken Bilmeniz

Gereken Onemli Terimler

#1 Best Seller

amaZon
N/




Arkadaglar merhaba, bu yazimda sizlere Amazon’da satis yaparken bilmeniz gereken bazi
terimleri aciklayacagim. Tanimini yapacagim kelimeler sadece Amazon’da degil global anlamda
e-ticarette siklikla karsilacaginiz temel terimlerdir. Amazon gibi devasa bir platformda 6zellikle
satict hesab1 bulunan kisilerin mutlaka bu terimleri bilmesinde fayda vardir. Simdi kisa ve basit

bir sekilde bu kavramlari agiklamaya baglayalim.

FBA (Fulfillment by Amazon)

“Fulfillment by Amazon” kelimelerinin kisaltilarak ifade edilmis halidir.Diinyanin en biiyiik e-
ticaret pazar yeri olan Amazon’un gelistirdigi bu sistem hem saticilar hem de alicilar i¢in biiytlik
kolayliklar saglamaktadir. FBA sisteminde iirettiginiz ya da herhangi bir tedarik¢iden almis
oldugunuz tiriinleri, Amazon’un depolarina gonderdikten sonra {irlinlerinizin depolama,
paketleme, kargolama, satis sonrasi destek ve geri iade gibi tiim yorucu ve zaman alic1 islemleri

Amazon’un belli bir licret karsiliginda sizin adiniza yapriyor.

FBM (Fulfillment by Merchant)

“Fulfillment By Merchant” kelimelerinin kisaltilmis halidir. Yani saticilarin Amazon’da
tirtinleri miisteriye gonderirken depolama, paketleme, kargolama ve satig sonrasi hizmetlerle
bizzat kendi basina yapmasidir. ilave olarak depolama, hizli nakliye ve Amazon FBA ile gelen
diger avantajlardan faydalanamadigi i¢in ¢ogu satici i¢in goz ardi edilmektedir. Ayrica FBM

tiriinleri 6n plana ¢ikarmak Amazon’un algoritmasi geregi zordur.

ASIN (Amazon Standard Identification Number)

“Amazon Standard Identification Number* kelimelerinin kisaltilmis halidir ve Amazon Standart
Kimlik Numarasi olarak c¢evrilebilir. Yalnizca 10 karakterden olusan bu harf ve rakam
kombinasyonu, Amazon platformu araciligiyla satilan her bir iiriin i¢in benzersiz bir kimlik teskil
eder. Amazon’daki her {iriin sayfasinin kendi ASIN’1 vardir. Higbir zaman iki tiriintin ASIN’1 ayn1

olmaz.



BSR (Best Sellers Rank)

“Best Sellers Rank” kelimelerinin kisaltilmis halidir .BSR Amazon’un kategorilerdeki tiriinlerinin
en 1yl satandan en az satana gore siralamasidir. Siralamanin kendisi bir dizi faktore
dayanmaktadir. Bir tirlinlin satis siralamasi ne kadar diisiikse, ayn1 kategorideki diger tiriinlerle
karsilastirildiginda daha iyi satiyor demektir. Ayrica, her bir kategoride oldugu gibi Amazon’daki

her alt kategoride de kendi bireysel en 1yi satanlar siralama sistemi vardir.

BUY BOX

Amazon’da ayni iirlin farkl saticilar tarafindan satisa agilabiliyor. Alicilar ise, bir tirtinii
aradiklarinda karsilarina ¢ikan uzun magaza listesine pek fazla géz gezdirmek yerine Sepete Ekle
secenegine tiklay1p iiriinlerini ¢ok daha kisa siirede satin almayi tercih ediyorlar. iste Buy-

Box tam da bu noktada devreye giriyor. Eger Buy- Box sahibi siz iseniz, alic1 sepete ekle
butonuna tikladiginda otomatik olarak sizin iirlinliniizli satin almis oluyor. Hal boyle olunca, Buy-

Box sahibi olmak size ¢ok biiyiik bir avantaj sagliyor.

BEST SELLER

Best Seller rozeti, liriin detay sayfasinda goriinen ve iiriinlin kategoride en ¢ok satan iiriin
oldugunu belirten bir etikettir. Bir alt kategoride en ¢ok satan {iriin sizinki ise Amazon size bu

rozeti verecektir.

AMAZON’S CHOICE

Bu rozet kategori yerine aranan anahtar kelime de en ¢ok satan tiriine verilir. Asagidaki 6rnekteki
gibi en soldaki iirtin Gift Wrap Bags kategorisinde en ¢ok satan iiriindiir. En sagdaki Amazon’s

Choice rozeti olan {iriin ise “bags with handles” kelimesinde en ¢ok satan tiriindiir.



#136 in Industrial & Scientific #2,672 in Industrial & Scientific #2517 in Industrial & Scientific

#1 in Gift Wrap Bags #140 in Gift Wrap Bags #5 in Gift Wrap Bags

ASIN: BO1IE22H9M [ Show ASIN: BO7TNFNX1W - Show ASIN: BOIN1V8TOR H Show
& Sold by FBA il 1 Seller & Sold by FBA il 1 Seller & sold by FBA Ll 1 Seller
Calculate fees Calculate fees Calculate fees

100 | 50 | 25 Count - Size [50 Bags] 8 X 4.5 X 10.5 Black Paper Bags 8x4.25x10.5 100Pcs
(8"x4.75"x10") Bulk White Paper  Kraft Paper Gift Bags Bulk with BagDream Gift Bags, Party Bags,
Bags with Handles - Perfect Handles. Ideal for Shopping, Shopping Bags, Kraft Bags,
Solution for Baby Shower,... Packaging, Retail, Party, Craft,... Retail Bags, Merchandise Bags,...
100 Count (Pack of 1) KA Rl v 123 P fedofe v 1,443

koA 2,851 $169% (50.34/Count) $239

$2199 ($0.22/Count) Get it as soon as Tomorrow, Oct 3 Save more with Subscribe & Save
Save 5% more with Subscribe & Save FREE Shipping on your first order Get it as soon as Sun, Oct 4

Get it as soon as Sun, Oct 4 shipped by Amazon FREE Shipping on your first order
FREE Shipping on your first order shipped by Amazon

shipped by Amazon

RANK KAZANMAK

Amazon’da Rank kazanmak terimi aslinda tirlinlerinizin belirlediginiz kelimelerde ilk sayfalara

gelmesi anlamina gelmektedir.

LISTING (Uriin Listesi)

Listeler miisteriler tarafindan goriinen Amazon iiriin sayfalaridir. Uriiniiniiziin bashg1, resimleri,
aciklamasi ve fiyati da dahil olmak {izere bir¢ok bilgilerden olusur ve miisterinin satin almaya

ikna edecek en onemli unsurdur.



LAUNCH (Lansman)

Amazon’a lirlinlerinizi ilk defa génderdiginizde kimse lriiniiniizii géremeyecek ve dolayisiyla hic¢
satig olmayacaktir. Uriinlerinizi gesitli taktik ve stratejilerle ilk sayfalarda goriiniir hale getirmeye

urun lansmani denir.

KEYWORD (Anahtar Kelime)

Amazon’da satista bilmeniz gereken en dnemli kelimelerden bir tanesi keyword. Insanlar
Amazon’a girdiklerinde istedikleri tiriinleri tanimlayacak kelimeleri yazarak arastirma yapiyor.
Bu kelimelerin aylik aranma hacimlerini kullanarak hem {iriin listenizi olusturabilir hem de tirtin
lansman ve reklamlarini yapabilirsiniz. Anahtar kelimeleri iyi sekilde kullanirsaniz satislariniz

ciddi sekilde artacaktir.

GIVEAWAY (Uriin Dagitma)

Uriin lansman stratejilerden en ¢ok kullandigimiz Giveaway ydntemi. Bu yontemde bir kelimede
ilk sayfaya gelmek icin rakiplerimiz o kelimede ne kadar satiyorsa o kelimde bizde o kadar
licretsiz veya tam fiyat olarak iirlinler dagittyoruz. Cogunlukla anlagtigimiz kisiler tam fiyattan

tiriinleri aliyorlar, biz onlara paralarin1 génderiyoruz.

PPC (Pay Per Click)

“Pay Per Click” Amazon’un tiklama basina sizden iicret aldig1 bir reklam ¢esididir. PPC
reklamlarinda reklam vermek istediginiz Keyword (arama kelimesi) segtikten sonra bu keyword
icin bid (teklif) yaparsinmiz. Amazon sizin teklifinizi rakiplerinizin tekliflerine kiyaslayarak
tiriinleri siralar. Bir ¢ok faktor var ama genel itibariyle en iyi teklif vereni Amazon en 6nde
sponsorlu olarak gosterir. PPC kampanyalarinda maliyet bir miisteri sizin reklaminiza tikladiginda
olusur, yani reklaminiz ilk sayfada dahi olsa kimsenin reklama tiklamamasi durumunda herhangi

bir gider olusmayacaktir.



ACOS (Advertising Cost of Sale)

“Advertising Cost of Sale”” (Satig Reklam Gideri) olarak Tiirkce’ye ¢evirebiliriz. PPC yaparken

tiklama bagina maliyetinizin satiglara oranin1 gdsterir. Formiil olarak belirtmek gerekirse;

ACOS = Reklam Giderleri / Satislar olarak hesaplanir, 6rnek verecek olursak eger satis
kampanyasindan 400 $’lik satis elde edildiyse ve bunun igin 200 $ reklam maliyeti olustuysa
ACOS 200/400=%50 seklinde hesaplanacaktir. Bu diger bir deyisle satislarinizdan olusan giderin

yarisi reklam maliyetine gitmis olacaktir.

CONVERSION RATE (Doniisitm Orani)

Uriin sayfasiniz1 ziyaret eden miisterilerin iiriinii satin alma oranina déniisiim orani denir. Ornegin
irlin sayfaniza 100 kisi girmis ve 20 kisi Uirtinii almigsa sizin doniisiim oraniniz %20 dir. Eger
yiiksek bir geri doniis oraniniz varsa, Amazon sizin {lirliniiniizii talep edilen iiriin olarak gortir,
aramalarda ve siralamalarda tiriinliniizii list sirada gosterir. Eger diisiik bir doniisiim oraniniz

varsa, daha ¢ok satis yapabilmek adina iiriin listenizi diizenlemeniz gerekecektir.

BRAND REGISTRY

Brand registry Amazon’a markanizi kayit ettirmeniz anlamina gelmektedir. Marka kaydi

sayesinde Amazon size bir ¢ok avantaj saglayacaktir.

DDP SHIPPING

“Delivered Duty Paid” kelimelerinin kisaltilmis hali olup “Giimriik Vergisi Odenmis Olarak
Teslim” anlamina gelmektedir. Tedarikgei, iirlinlerin belirtilen yere tasinip tesliminden sorumlu
olup bu siiregteki giimriik bedeli, vergiler ve ihracat eyleminden dogan diger ticretler dahil tiim
tarife ve harglardan sorumlu oldugu anlagma seklidir. Yani Amazonda yeni bir satictysaniz

ozellikle Cin tizerinden alacaginiz tirlinler i¢in bu yontemi kullanmak sizin i¢in uygun olacaktir.



EX WORKS (EXW) — (iISLETMEDE TESLIiM)

Saticinin tiriinleri kendi magazasindan teslim etme seklini bildiren anlagmadir. Diger biitiin

ticretlerin, nakliye, glimriik vergisi ve risklerin tamamen aliciya ait oldugu bir anlagma seklidir.

EAN — (EUROPEAN ARTICLE NUMBER — AVRUPA MADDE NUMARASI)

Temelde UPC kodunun Avrupa’daki karsiligidir. EAN 13 rakamdan olusur ve bu barkodlar diinya
capinda genellikle perakende olarak satilan iiriinlerin isaretlenmesi igin kullanilmaktadir. Ozgiin
adi European Article Number ama kisaltma degismedigi halde artik International Article
Number olarak adlandiriliyor. UPC sistemi daha ¢ok Amerika ve Kanada’da kullanildigi i¢in

uluslararasi pazarlarda daha ¢ok EAN tercih edilebilir.

UPC — (UNIVERSAL PRODUCT CODE — EVRENSEL URUN KODU)

Amerika Birlesik Devletleri’nde perakende ambalaj i¢in yaygin olarak kullanilan 12 basamakli bir
barkoddur. Birkag farkli barkod tiiri olmasina ragmen, UPC sembolii, ABD’deki neredeyse her
perakende iiriin tizerinde goriiniir .Amazon’da bir iirlinii listeleyebilmek i¢in bir UPC barkod
numarasina ihtiyaciniz var. Amazon barkod muafiyetiniz yoksa gecerli bir UPC kodu olmayan bir

0geyi listelemenize izin vermez.

FNSKU — (FULFILLMENT NETWORK STOCK KEEPING UNIT)

FNSKU barkodlart Amazon’un kendi “UPC barkod”lar1 diyebiliriz. Amazon’un iiriinlerinizi
tanimak icin kullandiklar1 bir barkoddur. Uriiniiniizde taranabilir bir UPC barkodu varsa,
tamamen kapsanmasi i¢in FNSKU barkod etiketini UPC barkodunun iistline yapistirmaniz
gerekecektir. FNSKU, bir satici olarak size 6zeldir ve belirli bir ASIN i¢in her zaman ayni
kalacaktir. Amazon’a iirlinleri gonderirken her bir iirlinlin paketine bu barkodlar1 yapistirip

gondermeniz gerekmektedir.



GTIN EXEMPTION (GTIN Muafiyeti)

GTIN — (Global Trade Identification Number — Global Ticari Oge Numarasi): Bu
numaralar veri tabanlarinda iiriin bilgisi bulmak i¢in uluslararasi kullanilan evrensel
belirleyicidirler. Barkod muafiyeti talebinin asil amaci iirlinlerinizin uluslararasi barkoda sahip

olmayacagini belirterek Amazon’un sizin i¢in yardime1 olmasini saglamaktir.

CASE ACMAK

Amazon saticilar1 miisteriler, siparigler, yorumlar, listeleme ve daha bir¢ok problem i¢in siklikla
Amazon ile iletisime ge¢me ihtiyact duyarlar. Kisaca bu isleme case agmak diyoruz. Dogru
yontemi izlemezseniz, Amazon ile iletisime ge¢mek bir kabusa doniisebilir. Kisaca Amazonla
iletisime gegmek i¢in; Sellercentral {izerinden sag iist kosedeki “Help” butonuna tiklayin ve agilan
sayfada biraz asag1 indiginizde “Need More Help” boliimiine tiklayarak satis veya reklamlarla
ilgili sayfaya yonlendirileceksiniz. Buradan sonra ihtiyaciniza gére uygun baslik altinda problemi

secgerek telefon ya da mail yoluyla Amazon ile iletisime gecebilirsiniz.



Amazon FBA Private Label Nasil Uriin

Secmeliyiz?

Arkadaglar bu boliimde sizlere Amazon FBA is modelinde nasil {iriin arastirmaniz ve segmeniz
gerektigini anlatacagim. Bir 6nceki boliimde biraz giris yapmistik. Biitce planlamasi yaparak
iirline kag para ayirmamiz gerektigini tespit etmistik. Yani ashinda iiriin arastirirken ilk
kriterimiz biitcemiz. Biitcenizi planlayin ve ona gore {iriin arastirmaya baslayin. Biit¢enizi asan

harika bir tiriin bulsaniz da mantiksiz olacaktir.

Amazon’da iiriin arastirirken dikkat etmeniz gereken en 6nemli konu rekabet konusu.
Biliyorsunuz Amazon’da milyonlarca satici var ve milyonlarca iiriin satiliyor. Rekabetin az

oldugu alanlar bulmaniz ciddi satislar yapmanizi saglayacaktir. Tabi ki bu kolay bir sey degil.



Diger saticilar ile ayni1 kriterleri kullanarak {iriin arastirirsaniz ve onlarin yaptiklarini yaparsaniz

rekabeti az {irtin bulmaniz veya rekabette one gegebilmeniz gercekten zor olacaktir.

Rakiplerinizin bir adim 6niinde olmak i¢inde biraz ¢emberin disindan bakmaniz gerekir.

Ornegin kapal kategoriler cemberin dis1 i¢i giizel bir 6rnek. Genelde saticilar kapali
kategorilerle ugrasmamak i¢in onay istemeyen kategorilerde satis yapmaya baslarlar. Ama kapali
kategorilerde satis yapmak biraz ugras istedigi i¢in daha az satic1 ve dolayisiyla daha az rekabet

vardir.

Cogu Amazon egitmeni Uriinleri kii¢iik segcmenizi tavsiye eder. Clinkii kii¢iik iirlinlerin kargo
masraflar1 daha azdir. Bu yiizden bu iiriinlerde ciddi bir satict yogunlugu vardir. Ama biraz
cemberin disina cikarak oversize iiriinler secerseniz ¢ok az Kisinin girdigi, rekabetin gorece
az oldugu alanlar bulabilirsiniz. Biiytk tiriinlerde tabi ki kargo fazla ¢ikacaktir ama {iriiniin satig
fiyat1 da ona gore yliksek olacaktir. Biraz arastirma yaparsaniz bu tiir {iriinlerde daha fazla kar

marj1 ve daha az rekabet oldugunu goéreceksiniz.

Yine ayni1 sekilde bir ¢ok kisi sezonsal iiriinlerden kagiyor. Neden? Ciinkii sezonsal iiriinleri
gonderme ve satis zamaninizi iyi sekilde ayarlamazsaniz tirlinler elinizde kalabilir. Bu durum
aslinda olumsuz bir durum tabi ki ama bu isi 1y1 yonetirseniz ayn1 zamanda harika bir firsat.
Ornegin yazin satacak bir iiriin segtiyseniz yaz baslamadan 1-2 ay once iiriinleri gonderip ilk
sayfalara gelmeniz gerekiyor ve yaz bitmeden de iiriinlerin bitecegi sekilde reklam

kampanyalarinizi iyi sekilde yonetmeniz lazim.

Bizim hedefimiz genel itibariyle satisin iyi oldugu ama rekabetinde makul seviyede oldugu
iiriin gruplar: bulmak. Peki satisin iyi oldugunu veya rekabetin makul seviyede oldugunu

nasil anlayacagiz?

Bu durumlar genel anlamda aslinda sizin biit¢eniz ve hedefiniz ile dogru orantili. Eger ayda 150—
200 iirtin satmak hedefiniz varsa ve ayda ortalama 200 satan bir iirlin bulduysaniz, bu iiriin grubu

sizin i¢in satig rakamlari iyi bir kategoridir. Ama ayda 1000—1500 satma hedefiniz varsa ve



ortalama 400—500 satan bir {iriin grubu bulduysaniz sizin i¢in az satan bir {iriin buldunuz anlamina

gelir.

Benim size tavsiyem 20-30 adet {iriin fikri bulup verilerini bir tabloya kaydetmeniz, sonrasinda
bu iiriin fikirlerini agagidaki kriterlere gore analiz ederek 3—4 iirline kadar diisiirmeniz. En son

olarak da tedarikgilerden fiyatlar alarak kar marjina gore en iyi olan iiriinleri segerek baglamaniz.

Ben ortalama bir biitce i¢in hangi kriterleri esas almaniz gerektigini belirtecegim. Siz kendi
biitgenize gore baz1 degisiklikler yapabilirsiniz. Asagida yazacagim kriterlere gére buldugunuz
tiriinleri analiz edebilirsiniz.

e Aylik ortalama satis rakamlar1 kag?

e  Uriin fikrinin ana kelimesinde ilk sayfanin ortalama yorum say1s1 kag?

e Ana kelimede ilk sayfada 500 yorum tizerinde kag satic1 var?

e Ana kelime ilk sayfasinda en ¢ok satan 20 saticidan kag tanesi 50 yorum

alt1?
o  Uriin fikrinin ana kelimesinde rakip sayis1 kag?
e Uriin fikrinin aylik kelime aranma hacmi 1000 {izerinde kag kelime var?

e Uriin fikrinin ortalama fiyat trendi nedir? Artiyor mu ? Stabil mi ? Azaliyor

mu?
e  Uriiniin trendi artryor mu? azalryor mu? stabil mi?
e  Uriiniin kar marj1 kag?

e Son olarak iiriinde bir fark yarattiniz mi1? veya rakiplerin olumsuz

yorumlarini okuyup miisterilerin bir sorununu ¢6zdiiniiz mii?



Ashinda burada en énemli soru en son soru. Uriinde fark yaratmak rakiplerinizin bir adim
oniinde olmak icin cok 6nemli. Rakip tiriinlerin olumsuz yorumlarini okuyarak miisterilerin
sikayet ve problemleri tespit edebilirsiniz. Eger miisterilerin sorununu ¢dzen ve daha iyi bir {iriin

ortaya koyarsaniz kesinlikle rakiplerinizi gegebilirsiniz.

Buradaki sorulara verdiginiz cevaplara gore {irlin fikrinizin 1yi veya kotii olduguna karar

verebilirsiniz.

Amazon FBA Uriin Arastirma-Analiz

Programlar

11azon

“roduct Research
| ’)

Arkadaslar Amazon’da satis yapmaya karar verdiyseniz {lirlin bulma agsamasi sizin i¢in en énemli

asamadir. Eger yanlis iirlin bulursaniz diger asamalari ne kadar 1yi yaparsaniz yapin basarili bir



satis gerceklestiremezsiniz. Uriin arama asamasinda manuel olarak ulasabileceginizden ¢ok daha

fazla bilgiyi size saglayan iirlin analiz araclarindan faydalanmanizi tavsiye ederim.

Ornegin iirettirebileceginiz veya kolay tedarik edebileceginiz bir {iriin buldunuz diyelim.
Oncelikle bu iiriin hakkinda aylik satis miktar, rakip sayisi, rakiplerin yorum sayis1 ve yorum
artis hizlari, tiriiniin indekslendigi kelimeler, bu kelimelerin aranma hacimleri ve trendleri, kar

marji, iirlinlin fiyat trendi ve son olarak lansman stratejinizi analiz etmelisiniz.

Bu bahsettigim analizi yapmazsaniz basarili olma ihtimaliniz ¢ok az. Bu analizleri ise manuel
olarak yapmaniz neredeyse imkansiz. Yani Amazon’da basarili satislar yapmak istiyorsaniz iirtin

analiz araglar sizin i¢in olmazsa olmaziniz.

Burada Karsimiza Su Soru Cikiyor. Hangi Uriin Analiz Araglarin1 Kullanmalryim?

Ucretli ve {icretsiz iiriin analiz araclar1 mevcut. Ucretsiz iiriin analiz
araclarini Camelcamelcamel, Keepa, AMZ base, Keyword tool, Sonar tool, Amazon FBA
calculator(AMZ scout), Answer the public, Unicornsmasher, Ds Amazon quick view ve

Uriin skor botu olarak siralayabiliriz.
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Bu programlardan kisaca bahsedelim. Camelcamelcamel programi size popiiler tirtinler,

iirlinlerin fiyat gecmisi ve best seller rank hakkinda bilgi verir. Keepa programu ise fiyat trendi ve



buy box degisimi hakkinda bilgi verir. Amzbase programi ASIN, {iriin listeleri ve fba tlicretleri ile

ilgili bilgiler verir.

Amazon diinya iizerinde en ¢ok trafigi olan iiriin arama motoru oldugu i¢in iiriin degil onun yerine
kelime daha ¢ok 6n plana ¢ikiyor. Bundan dolay1 da keyword tool ve sonar tool gibi kelime
aranma hacimleri ve alternatif kelime opsiyonlar1 hakkinda bilgi veren programlar iiriin
listelemede isinize yarayacaktir. Bu araglara ek olarak Amzscout uygulamasinin iicretsiz

sundugu Amazon fba calculator programiyla karliligimzi dlgebilirsiniz. Uriinle ilgili fark
yaratmak ve sorunlar1 gidermek maksadiyla Answerthepublic sitesini ziyaret etmenizi tavsiye

ederim.

Ucretsiz uygulamalarda son olarak bizim yaptigimiz Uriin skor botundan bahsetmek istiyorum.
Uriin skor botu iiriine karar verme asamasinda size bazi sorular sorarak {iriine 100 {izerinden bir

puan vererek o iiriinii satip satmamaniz konusunda size tavsiyeler veriyor. Uriin skor botununun

sorularina bir analiz programi kullanarak cevap verebilirsiniz.

Ucretli uygulamalar1 ise Helium 10, Viral launch, Jungle scout, AMZ scout, Sellics, Egrow,
Cashcowpro, Amazeowl, Fbatoolkit ve Emparazon(Su an iicretsiz) olarak siralayabiliriz.
Ucretli programlar arasinda iiriin analiz araglarindan en eski ve en ¢ok bilineni olan Junglescout,
veritabaninda yaklasik 450 milyon iiriin bulunan Helium 10, iiriiniin potansiyeli hakkinda daha
tutarli bilgiler veren Viral launch ve AMZ scout programlari 6n plana ¢ikmaktadir. Bizim
gelistirdigimiz Tirkge araylizii olan Emparazon uygulamasi ise size en ¢ok aranan kelimeler

tizerinden iiriin arama konusunda ¢ok faydali olacaktir.

Peki Genel Itibariyle Bu Uygulamalar Bize Ne gibi Veriler Sagliyor?

Amazon’da satis yapanlarin en ¢ok kullandig1r Helium 10 uygulamasi lizerinde bir kag¢ 6rnek ile
anlatayim. Genelde bu uygulamalar web uygulamasi ve Chrome eklentisi seklinde ikiye ayriliyor.
Web uygulamasinda filtrelemeler kullanarak iiriin arastirmasi yapabilirsiniz. Ayrica tiriinleriniz ile

ilgili anahtar kelime arastirmalarini da web uygulamasi igerisinde yapabilirsiniz.
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SEALIGHT 9005/HB3 LED High Beam Headlight
Bulbs 12000Im Conversion Kit Plug and Play,
Category: Automotive
Brand: SEALIGHT
Seller: Sealight_LED
Fulfillment: FBA 2,181
B079KB8J98 Size Tier: Large Standard-Size 1 $39.99 2,665 $106,573.35 512 *hhid .
Number of Images: 8 4.6

Variation Count: 0
Weight: 0.70 lbs
Package Dimensions: 6.25" x 5.31" x 2.12"

Storage fee (1,000 units/month): $28.09 (Jan - Sep) / $97.72
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Age (Month): 31

13,215 Sales Year Over Year:
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LOAOL Baby Crib Bumper Knotted Braided Plush
Nursery Cradle Decor Newborn Gift Pillow Cushion

Category: Baby
Brand: LOAOL
Seller: LOAOL
Fulfillment: FBA

Sales Trend (90 days):
+211%

Price Trend (90 days): - Best Sales Period: Nov,

2018

Sales to Reviews: 1.22

2,034
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42 BOOPCQXBY4 3M Littm...  3M Littmann Classic Ill Monitori... Industrial & Scientific Amazon 1 AMZ $83.98 $14.00 20,158 1,692,868.84
7 B07)Q96GDS BOVKE BOVKE Travel Carrying Case for ... Industrial & Scientific Baoweikai Ltd 1 FBA $14.99 $5.56 9,726 145,792.74
31 BO7SSWQWTN BOVKE BOVKE Travel Case for 3M Littm... Industrial & Scientific Baoweikai Ltd 1 FBA $16.99 $5.52 3,844 65,309.56
6 BOTN205VGR Dexas Dexas 3517-806 Slimcase 2 Stor... Office Products Amazon 1 AMZ $6.88 $5.00 4,418 30,395.84
13 B0052L7DHA Officemate  Officemate Slim Clipboard Stora... Office Products Amazon 3 AMZ $14.41 $7.00 1,588 22,883.08
1 BO1M7XSUKS Tribe RN SP| Nursing Clipboard with Storage ...  Office Products Tribe RN 2 FBA $14.97 $7.15 1,113 16,661.61
" BO1M7XSUKS Tribe RN Nursing Clipboard with Storage ... Office Products Tribe RN 2 FBA $14.97 $7.15 1113 16,661.61
4 BO7YN2NRWW  Tribe RN SP| BadgeGuru Set by Tribe RN - 26...  Office Products Tribe RN 1 FBA $17.97 $6.00 900 16,173.00
52  BO7K6CQFQK Canboc Canboc Hard Stethoscope Case ... Industrial & Scientific Canboc 1 FBA $12.88 $5.41 1,199 15,443.12
26 BO7ZTNC819 Funmic Nursing Clipboard, Foldable Lig... Office Products N/A 1 FBA $49.99 $10.00 270 13,497.30
3 BOBCBKKTCX Tribe RN SP| PocketGuru Set by Tribe RN - 85...  Office Products Tribe RN 1 FBA $39.97 $11.00 290 11,591.30
41 BO8CBKKTCX Tribe RN PocketGuru Set by Tribe RN - 85... Office Products Tribe RN 1 FBA $39.97 $11.00 290 11,591.30
19 BO87T3BHI9B STEEL MI... |SP| Cute Clipboard Folio with Refilla...  Office Products Steel Mill & Co. 1 FBA $19.95 $5.62 546 10,892.70
18 BO1JADMZYG NRSNG SP| NRSNG Scrubcheats 56 Heavy D...  Office Products NRSNG 2 FBA $24.98 $7.00 359 8,967.82
14 BO8F7N9369 Randofu Teal Nursing Clipboard, Foldab... Office Products COCOLAN n/a  FBA $22.99 $0.00 373 8,575.27
20 BO8DHQVWVNM  AIRBASS Folding Nursing Clipboard Folda... Office Products Nursing Clipb... 1 FBA $25.99 $6.00 319 8,290.81
46  BO7STXGMMN  VeraBrad... Vera Bradley Women's Clipboar... Office Products gift shoppe 1 FBA $19.95 $7.75 400 7,980.00
iii Helium10 2 6 &




Yukarida bahsettigim uygulama ve programlar {iriin analizi konusunda 6n plana ¢ikmig
uygulamalardir. Bunlara alternatif daha birgok program bulunabilir. Benim size tavsiyem en az bir
tane ticretli analiz programi kullanmaniz yoniinde. Bu analiz programlart %100 dogru bilgi
vermedigi i¢in aldiginiz veriyi farkli bir programdaki veriyle kiyaslamaniz gerekiyor. Baslangi¢
asamasinda iicretli analiz programindaki veriyi licretsiz programlarla destekleyebilirsiniz fakat

ilerleyen asamalarda ikinci bir ticretli analiz programi isinize ¢ok yarayacaktir.

Amazon FBA Private Label Uriin

Analizi Nasil Yapilir?

Urlin arastirma ile ilgili yazdigim yazida da belirttigim gibi Amazon’da bir ¢ok {iriin satiliyor ama
sizin i¢in en 6nemli nokta firsatlar1 bulmak. Firsattan kastettigim satisin iyi oldugu ama rekabetin

gorece az oldugu alanlar bulmak. Amazon’da kendi markaniz1 yaratarak satmak i¢in bir ¢ok {iriin



fikri buldugunuzda, 6ncelikle onlar1 bazi kriterlere gore analiz etmelisiniz. Sonrasinda bu analiz
sonucunda kiyaslama yaparak en iyi liriine karar vermelisiniz. Peki bu analizi nasil yapacaksiniz?
Bizim kendi iiriinlerimiz i¢in kullandigimiz kriterleri adim adim sizlere detayli olarak

anlatacagim. Sizde bu kriterlere gore lirtinlerinizi analiz edebilirsiniz.

1. Uriin fikrinin trendi artiyor mu? azaliyor mu? stabil mi?

Bir iiriin fikri buldunuz diyelim. Ilk bakacaginiz kriter bu iiriiniin trendinin artip azaldigidir. Eger
iirlin fikrinin trendi azaliyorsa bu iiriiniin satiglar1 da azalacak demektir. Biz genel itibariyle trendi
stabil olan veya artan {iriinlere bakmanizi tavsiye ediyoruz. Ayrica trendine baktiginizda {iriiniin
sezonsal olup olmadigi1 da rahatlikla anlayabilirsiniz. Uriin fikrinizin trendini anahtar kelimenizi

Google Trends’e yazarak rahatlikla 6grenebilirsiniz.

= GoogleTrends Kesfedin

® baby blanket

Arama terimi

+ Karsilastinn

Amerika Birlesik Devletleri ¥ Son5vyil ¥ Tum kategoriler ¥ Google Web Arama ¥

o <

L L

Not

Zaman iginde gosterilen ilgi

|

2. Uriin Fikrinin Aylik Ortalama Satis Rakamlar Kac?

Evet bir iirliniin 1yi mi kotii mii oldugunu anlamanin en 6nemli yollarindan birisi satis sayisi. Tabi
satigin ¢oklugu ve azligi sizin hedefinize gore degisiklik gosterecektir. Aylik 300 iirlin satmak

istiyorsaniz aylik 1000 satan bir {iriin fikri sizin i¢in ¢ok iyi olabilir ama aylik 5000 iiriin satmak



isteyen birisi i¢in az satan bir tirlin fikridir. Ben size ortalama bir biitce (3000-5000 dolar) igin

hangi rakamlarin neyi ifade edecegini sdyleyim. Aylik satis sayisi;

e 0-200 arasi ise biraz az satig var
e 200400 aras1 ise ortalama bir satis var
e 400-700 arasi ise 1yi bir satig var
e 700-1000 aras1 ise ¢ok 1yi bir satig var

e 1000 tizeri bir satis varsa harika bir satig var anlamina gelir.

Uriin fikrinizin en ¢ok aranan ana kelimesini bulduktan sonra yazilimlar kullanarak bu verilere

kolaylikla ulasabilirsiniz
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3.Uriin Fikrinin Ana Kelimesinde Rakip Sayis1 Ka¢?

Eger bir iiriinde satis varsa rekabette var demektir. Ama satisa oranla rekabetin az oldugu
bosluklar bulmalisiniz. Bir iiriin fikrindeki rekabeti anlamak i¢in ilk bakacaginiz nokta rakip
sayinizdir. Sizinle ayni veya benzer iiriinii satanlar sizin i¢in rakiptirler ve bazi iiriinlerde bu
rakamlar 10.000-20.000 oluyor, bazi iiriinlerde ise 300—500 oluyor. Tabi ki 300—500 rakip triiniin
oldugu yerler bizim i¢in daha avantajli. Ciinkii ilk sayfaya gelmek ve satis yapmak bu {iriin
fikirlerinde daha kolay oluyor. Rakip sayinizin 300 oldugu bir kelimede ilk sayfaya gelmek 3 giin
stirerken, 10.000 rakibin oldugu kelimede ilk sayfaya gelmek 10-15 giin siirebiliyor. Ayrica fazla
rakibin oldugu iiriinlerde daha fazla reklam harcamasi1 yapmaniz gerekiyor. PPC reklamlar1 teklif
iizerinden oldugu i¢in en iyi1 teklifi veren en 6nde goriiniiyor. Ne kadar ¢ok rakip varsa o kadar
teklif veren olacagi i¢in rakip sayinizin 300 oldugu yerde 1 dolar teklif ile 6n sayfada goriiniirken,

10.000 rakibin oldugu kelimede 2—-3 dolar teklif ile 6n tarafta goriinebiliyorsunuz.

Rakip sayimizt Amazon’daki kelimedeki ¢ikan sonug sayisindan veya Helium 10 gibi yazilimlar
kullanarak 6grenebilirsiniz. Helium’da kelime arastirmasi yaptiginizda Competing

Products boliimiinden rakip sayisini 6grenebilirsiniz.

P

A Filtered keywords: 12,822 Rows Selected: 0 + Add Keywords to My List Sortby: Search Volume High To Low v

Q Magnet IQ Sponsored Headline Competing CPR 8-Day Match
# J  Phrase Score Search Volume ASINs ASINs Products Giveaways Type

%

& 1 x O homedecor 5,203 364,187 122 894 47 >70,000 2880 @

=

B 2 x O waffle maker@ 1,099,463 220,992 &2 618 26 201 1432 @
3 x O «itchen towels & 19,580 195801 a2 533 21 >10,000 1776 @ ©
4 x O «itchen decor@ 16,375 163,752 122 920 56 >10,000 1616 @
5 x 0O dishtowels® 20,584 82,336 2 501 20 >4,000 840 @
6 x [ pioneer woman® 137,354 82,275 I 346 23 599 840 @
7 x O papertowel & 27,469 54,938 |22 501 23 >2,000 640 @
8 x O teasetl 1734 52,029 12 601 34 >30,000 904 @




4.Uriin Fikrinin Ana Kelimesinde ilk Sayfamin Ortalama Yorum Sayis1 Ka¢?

Uriinii ilk defa satmaya basladigimzda sizin yorum sayiniz 0 olacaktir. Siirekli yorumlar alarak
artiracaksiniz ama rakiplerinizin yorum sayis1 1000-2000 seviyesinde ise isiniz biraz zor ne yazik
ki. Insanlar cogunlukla daha fazla yorumu olan iiriinleri daha az yorumu olanlara tercih ediyorlar.
Sizde bir iirlin alacaginiz zaman iiriiniin yorum sayisina bakarak ne kadar 1yi bir {iriin olup
olmadigin1 anlamaya calistyorsunuzdur. O ylizden rakiplerin yorum sayisi ¢ok fazla ise bizim i¢in
rekabet biraz zor olacak anlamina gelir. O yilizden rakiplerin ortalama yorumlarimin 500 iizerinde
olmasini istemiyoruz. 100-200 altinda bir ortalama varsa da ¢ok iyi bir firsat var demektir. Fazla

rekabetin olmadigin1 yorum sayisindan anlayabilirsiniz.

5.Ana Kelime ilk Sayfasinda En Cok Satan 20 Saticidan Kac Tanesi 50 Yorum Alt1?

Bu sorunun amaci aslinda bizim gibi yeni piyasaya ¢ikmis ve iyi satan Uriinler var m1 onu bulmak.
[k sayfaya gelmis, iyi satan ve 50 yorumdan az yorumu olan {iriin yakin zamanda lansmani
yapilmis bizim tirtiniimiiz gibi bir {irlindiir. Eger bir iirlin grubunda bu sekilde rakipleriniz varsa
bunlar rekabetin gorece az oldugunu gosterir. Bu sekilde 50 den az yorumu olupta ilk sayfaya
gelip satabiliyorsa biz de satabiliriz diye diisiinebilirsiniz. Clinkii sizde hizlica 40—50 yoruma
ulasabilirsiniz. {1k 20 saticidan 4-5 tanesi bu sekilde 50 yorum altinda ise rekabet biraz az

demektir.

6.Ana kelimede ilk sayfada 500 yorum iizerinde kag satici1 var?

Bu sorunun amaci da satmay1 diistindiigiiniiz kategoride satiglar1 domine etmis 500 iizeri yoruma
ulasmis saticilar var m1 onu anlamak. Bir kategoride 1000-2000 yorumu olan 2-3 satici biitiin
satiglar1 aliyorsa isiniz zor demektir. Uriin fikrine karar vermeden 6nce bu sekilde satislar1 domine
etmis marka veya iiriin olup olmadigini kesinlikle kontrol etmelisiniz. Kelimelerde hangi
tiriinlerin satislarin yiizde kac¢ina sahip oldugunu Emparazon uygulamasi ile rahatlikla

Ogrenebilirsiniz.



ASIN Yorum sayisi Uriin Tiklama  Donligiim
NSNS VR TORRAS Diamonds Clear iPh...  6,45%  6,90%
iphone 11 pro max case
24 B07SZJ2BMV Yorum:
. Spigen Ultra Hybrid Desig... 5,72% 8,65%
icin tiklayiniz .
LD Ve Miracase Liquid Silicone ... 382%  4,22%
ASIN Yorum sayisi Uriin Tiklama  Doniiglim
LA VERITE COWIN E7 Active Noise Can...  756%  7,36%
bluetooth headphones
25 B0O7C48ZYXR Yorum:
. Mpow H7 Bluetooth Headpho... 5,84% 6,95%
icin tiklayiniz .
BO8J3WXJTF Yorum: KppeX Bone Conduction Hea... 5,73% 0,00%

7.Uriin Fikrinin Aylik Kelime Aranma Hacmi 1000 Uzerinde Ka¢ Kelime Var?

Uriin fikrinizin iyi olup olmadigin1 kelimelerin aranma hacimlerinden rahatlikla anlayabilirsiniz.
Biliyorsunuz insanlar ¢ogunlukla {iriin arastirirken anahtar kelimeler kullaniyorlar. Rakiplerinizin
hangi kelimelerde indekslendigini ve hangi kelimelerde satis yaptigini Helium

10 ve Emparazon gibi uygulamalarla 6grenebilirsiniz.

Urlin fikrinizin kelimelerinden aylik olarak 1000 aramadan yiiksek 15-20 kelime olmas: {iriiniin
1yi oldugu anlamina gelir. Bu kelimelerde sizde ilk sayfalara geldiginizde 1y1 satiglar
yapabilirsiniz. Ayrica tabi ki bu kelimelerin trendleri de ¢ok 6nemli. Trendlerinin artiyor olmast

iirliniin de satislarinin artacagi anlamina gelir



Search Volume History: baby blanket
(www.amazon.com)

30Days 90Days 1Year AllTime

Aug 1, 2020
* Search Volume: 88,752
Y

o
E
2
]
>
=
4
©
]
)

Nov 1,2019 Jan 1,2020 Mar 1,2020 May 1,2020 Jul1,2020 Sep 1,2020

~=~ Search Volume

8.Uriin Fikrinin Ortalama Fiyat Trendi Nedir?Artiyor mu ? Stabil mi ? Azahyor mu?

Bir iiriine karar verirken iirliniin fiyat trendini de inceleyin. Genel itibariyle fiyat trendinin artiyor
olmasi iyiye isarettir. Fiyat trendi azaliyorsa rakip sayisi artmis ve fiyat kirmiglar anlamina gelir.
Ayrica iiriin karlilik analizi yaparken iiriin fiyat: iizerinden hesap yapacaksiniz. Uriin fiyatini o
anki fiyattan degerlendirirseniz hata yaparsiniz. Belki de 6zel giinler dolayisiyla fiyatlar artmis
veya azalmis olabilir. O yiizden iiriin fiyatlarinin ge¢misinide incelemeniz gerekiyor. Keepa ve

Helium 10 araglarimi kullanarak fiyat gecmislerini inceleyebilirsiniz.
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Price history = Track product Data Variations Earn Money Settings
Keepa Box < News < Comment < Manage Price Watches < Product Finder % Find related Deals < Related Best Sellers <= Log In/ Register
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$10 !h,f"_

Q Close-up view ©
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9.Uriiniin Kar Marj1 Ka¢?

Uriin fikrinizin iyi olduguna karar vermeden dnce tabi ki tedarikgilerden fiyatlar almali veya en
azindan Alibaba’dan tedarikgilerin fiyatlarini incelemelisiniz. Uretim maliyetini kabaca
hesapladiktan sonra tiriiniin karliligini hesaplamalisiniz. Kar marjiiz eger %50 {izeri ise siiper,
eger %25 alt1 ise ¢ok kotli demektir. Clinkii kar marjiniz az oldugunda PPC reklamlari
yaptiginizda kar marjiniz reklam giderlerine gidecektir. Private label is modelinin en iyi yan1
tirettirdiginiz iiriinleri kendi markamzla kar marj1 yiiksek sekilde satmaktir. Uriinleriniz ile ilgili

kar hesaplamasint Amazon Revenue Calculator ve Helium 10 Profitability Calculator ile

hesaplayabilirsiniz.



Profitability Calculator X

Dimensions & 5

Weight &

Outbound Shipping Weight
Size Tier &

Price ©
Est. Time in Storage ©
Unit Manufacturing Cost (estimated) ©

Est. Freight Cost €@  per cubic meter v

Unit Freight Cost ¢
Storage Fee (Jan.-Sep. / Oct.-Dec.) €%

Referral Fee €% 15% v

Other Costs €0 9% v

Net (Jan.-Sep. / Oct.-Dec.) &
Margin (Jan.-Sep. / Oct.-Dec.) €&
ROI (Jan.-Sep. / Oct.-Dec.) €&

FBA Fee @@ Most goods v

T\ Egnaro Silicone Wedding Ring for Women,Thin and Stackble
O (J Braided Rubber Wedding Bands,No-Toxic,Skin Safe (13-
@ - Black,Rose Gold,White,Pink Sand,Ultra Violet,Black
7 r .J Gray,Mint Green,lvory, 7(17.3mm))

X 0,2 in.
0,01 Ibs

50z

Small Standard-Size

$ 11,99
1 mths

$ 2,4
$ 200
$0.01
$07/0.01
$25

$1.8

0
$5.28/5.27
44,04 /43.95 %

219.09/217.77 %



10.Son Olarak Uriinde Bir Fark Yarattimz Mi? Veya Rakiplerin Olumsuz Yorumlarim

OKkuyup Miisterilerin Bir Sorununu Cozdiiniiz Mii?

Uriin analizinde en ¢ok énem verdigimiz nokta fark yaratmak. Fark yaratabildiginizde rakebet cok
olsa bile sansiniz artabiliyor. Fark yaratirken de en 6nemlisi insanlarin sorununu ¢6ziin bir fark

yaratmaniz. Insanlarin igine yaramayan bir fark yaratirsaniz anlamsiz olacaktir,

Bizim fark yaratmada en ¢ok kullandigimiz yontem rakiplerimizin olumsuz yorumlarini1 okuyup
analiz ederek miisterilerin sorunlarini ¢6zmek. Bir sorunu ¢6zer ve o sekilde bir {iriin ortaya

koyarsaniz miisteriler yorumunuz az da olsa veya fiyatiniz pahali da olsa sizi tercih edecektir.

Ayrica beraber satilan {irtinleri bulup bundle yaparak veya farkli bir kutu tasarlatarak da fark

yaratabilirsiniz.

Uriinler ile ilgili fark yaratmak veya iiriin fikirlerini kiyaslamak icin answer the public ve

pickfu gibi siteleri kullanabilirsiniz.

Buldugunuz {iriin fikirlerini yukarida anlattigim kriterlere gére analiz ederek bir kagina karar

verebilirsiniz.



Tiirkiye mi Cin mi? Amazon’da
Satmak icin Hangi Ulkeden Uriin
Tedarik Etmeliyim?

Arkadaglar e-ticarette en 6nemli konulardan bir tanesi de {iriin tedarigi. Bu boliimde sizlere tiriin

tedarigini hangi lilkeden yaparsaniz ne gibi avantaj ve dezavantajlar1 olacagini anlatacagim.
Biliyorsunuz tedarikei, tiretici deyince ilk akla gelen iilke Cin olmakta. Amazon saticilarinin da
biiylik cogunlugu tiriinlerini Cin’den tedarik etmekte. Biz de Amazon’da sattigimiz {irtinlerimizi
hem Cin’den hem de Tiirkiye’den tedarik ediyoruz. Her ikisininde olumlu ve olumsuz yanlari var.

[lk olarak kargo ve lojistik konularindan baslamak iizere sirasiyla ilerleyelim.

Tiirkiye lojistik acidan Cin’e gore daha avantajh

Tiirkiye hem maliyet olarak hem de gonderi hiz1 olarak Cin’e gore ciddi avantajlara sahip.

Tiirkiye’den triinlerimiz hava kargo ile 4-5 giinde Amazon Amerika deposunda, 23 giine



Amazon Almanya deposunda olabiliyor. Cin’den ayni1 sekilde iiriin génderdigimizde tirtinlerin
ulasma siiresi hava kargo ile 12—14 giin, deniz kargo ile ise 25-30 giinleri buluyor. Amazon’da
satista en 6onemli konulardan birisi stoksuz kalmamak oldugu icin Tiirkiye’nin hizli génderi

avantaj1 baya igimize yariyor.

Tiirkiye’den gonderim maliyet acisindan da Cin’e gore avantajli. Ayn1 boyuttaki gonderilerimizi
Tirkiye’den gonderdigimizde 500 dolara gonderiyorsak, Cin’den gonderdigimizde 800-1000
dolara gonderebiliyoruz. Yani Cin’den kargolama maliyetimiz Tiirkiye’ye gore yaklasik 2 kat

fazla.

Tiirkiye bazi kategorilerde Cin’e gore Avantajh iiriin maliyetlerine sahip

Uriin maliyetlerine geldigimizde tabi ki Cin’in bir iistiinliigii var. Ama Tiirkiye iyi oldugu ahsap,
kozmetik, plastik ve 6zellikle tekstil gibi baz1 kategorilerde Cin ve Diinya ile maliyet olarak
yarisabiliyor. Son zamanlarda Tiirkiye’de dolar ve euro ciddi sekilde arttig1 i¢in iiretim maliyetleri
yavas yavas azalmakta. Tiirkiye’de asgari licret Cin’e gore daha az duruma geldigi i¢in is giicii

anlaminda daha avantajli hale gelmeye basliyor.

Tiirkiye’de iiriin numunesi almak ve iiriin denetlemesi yaptirmak daha kolay

Amazon’da satacaginiz Uriinii belirledikten sonra hem kalite kontrol hem de resim ¢ekmek i¢in
iriin numuneleri almaniz gerekli. Cin’den bir numune istediginizde 5—7 giinde gelmesi icin
yaklasik 30-50 dolar kargo ticreti vermeniz gerekiyor. Tiirkiye’de kargo iicretleri 10—-15 TL

oldugu i¢in numune i¢in fazla ticret ddemiyorsunuz.

Ayrica tirlin numunelerine glivenerek toplu alim yapmaniz biraz zor. Ciinkii her {iretici numuneyi
giizel gonderip toplu iiretimde kalitesiz iiretim yapabilir. O yiizden {irlinleri yerinde
denetlettirmeniz gerekiyor. Cin’de iiriin denetimi yaptirma iicreti yaklasik 150-200 dolar.

Tiirkiye’de isterseniz kendiniz gidebilirsiniz veya 100—150 TL ye bir kisiye denetletebilirsiniz.



Tiirkiye’de her iiriin yok ama Cin’de her iiriin var

Evet iiriin ¢esitliligi agisindan Cin kesinlikle daha avantajli. Amazon’da satan neredeyse her
tirtiniin tedarik¢isini Alibaba.com da rahatlikla bulabilirsiniz. Bulamasaniz bile herhangi bir 6rnek
iriin veya resmini bile gosterseniz Cinli’ler size o iirlinli yapabiliyorlar. Tiirkiye sadece bazi
kategorilerde Cin ile yarigabiliyor, 6rnegin elektronik bir {irlin satmak istiyorsaniz Tiirkiye’de

tedarik¢i bulma olasiliginiz baya zayif.

Cinli iireticiler Amazon’a hakim ama Tiirk iireticiler Amazon’u bilmiyor

Biliyorsunuz Amazon’un kendi kutulama, paketleme, barkodlama ve kolileme standartlar1 var.
Cinli iireticiler siirekli Amazon saticilarina iiriin satti131 i¢in siireci ¢ok iyi biliyorlar. Ornegin
barkodlar1 gonderdiginizde iiriiniin neresine nasil yapistiracagini, nasil paketleyecegini
anlatmaniza gerek yok. Ama Tiirk iireticiler bu konuda ¢ok bilgisiz. Ne yazik ki biitiin siireci siz

onlara anlatip yonlendirmeniz gerekiyor.

Cin’den iiretici bulmak kolay, Tiirkiye’de biraz daha zor

Alibaba.com sayesinde istediginiz iirlinlerin tedarik¢isini Cin’den dakikalar i¢erisinde bulup
tedarikgilerle irtibata gecebiliyorsunuz. Odemeyi de Alibaba iizerinden giivenle yapabiliyorsunuz.
Ama Tiirkiye’de iiretici bulmak bu kadar kolay degil. En biiyiik sorun Alibaba gibi bir platformun
Tirkiye’de olmamasi. Tiirkiye’de iiretici bulmak istiyorsaniz iireticilerin bulundugu sanayi

sitelerini fiziki olarak gezmeniz gerekiyor.

Online olarak tedarikgileri bulsaniz bile yerlerine gitmeden kimse sizinle irtibata gegmiyor. Cogu
Tiirk tiretici emaillerine bakmiyor. Ayrica 6demeler konusunda da Tiirkiye’de ayni sekilde bir

araci kurum olmadig1 i¢in giiven sorunlari yaganabiliyor.

Ingilizce bilmiyorsamz Cinli’lerle irtibat zor

Evet Alibaba’dan tedarik¢i buldugunuzda irtibat kurmak igin kullanacagmiz dil Ingilizce oluyor.

Eger Ingilizce bilmiyorsaniz Cinli’lerle anlasmak baya zor olabiliyor. Ciinkii iiriin ile ilgili



detaylar1 konugmaniz ve anlatmaniz gerekiyor. Herhangi bir yanlis anlasilmada geri doniisii

olmayan sikintilar olabiliyor.

Tirkiye’de tedarikgilerle Tiirkge konusacaginiz igin iirlin ve siireg ile ilgili daha rahat iletisim
kurabiliyorsunuz. Uriinde fark yaratmak istediginizde daha rahat sekilde nasil bir iiriin istediginizi

anlatabiliyorsunuz.

Evet genel itibariyle Tiirkiye-Cin karsilastirmasi yaptik. Gordiigiiniliz gibi baz1 konularda Tiirkiye,
bazi konularda da Cin daha avantajli. Biz cogunlukla Tiirkiye’yi 6neriyoruz ama tabi ki Cin’in
avantajli oldugu kategorilerde iiriin satmak istiyorsaniz da Alibaba’dan tedarik¢i bulmak daha

mantikli.

Amazon FBA Marka Tescili Onemi
(Trademark — Brand Registry)

amazon

Brand Registry




Uzun siiredir Amazon’da Private Label olarak satis yapmay1 anlatiyorum. Sizinde ¢ok 1yi

bildiginiz lizere Private Label kendi markanizi olusturarak satis yapmak anlamina gelmektedir.

Biiytik ihtimalle sizde bir tirlin alirken {iriiniin markasina 6nem veriyorsunuz. Belkide fiyati daha
fazla olsa bile bazen bildiginiz bir markayi tercih ediyorsunuz. Markanizi olusturup tanittiktan
sonra artik insanlar sizin markanizi tanidig1 i¢in iirlinlerinizin satist ciddi seviyede artacaktir. Bir
sonraki yazimda sizlere Amazon’da marka tescilinin avantaj ve faydalarindan bahsedecegim.

Simdi biraz marka tesciline giris yapalim

En cok karistirilan konularin basinda patent ve marka tescili geliyor. Oncelikle sunu bilmek

gerekir ki Uriine patent alinir, marka tescil ettirilir.

Uriinde bir yenilik ve farkli bir tasarim yaptinizda iiriiniin patentini alabilirsiniz. Ya da hig
bulunmayan bir iiriinii lirettiyseniz bu iirline patent alirsiniz ve baskalar1 bu iiriinii liretip satamaz.
Sizde bir iirlinii satmadan dnce patenti olup olmadigini kontrol etmelisiniz. Biz bir iirtinti
satmadan Once bu arastirmay1 yapmadigimiz i¢in 1500 dolarlik iirtinii Amazon’a gonderdik ve bir

kac satis sonrasi patent sahibi sikayet etti. O iirlinleri imha ettirmek zorunda kaldik ne yazik ki.

Marka’da aslinda iiriiniin {izerindeki isim, logo, slogan veya dizayn i¢in alinabilir. Amazon’da
satis yapanlar cogunlukla isim lizerine markasini tescil ettirirler. Digerleri de ayrica maliyet

olacagi i¢in ben de size sadece isim {lizerinde markanizi tescil ettirmenizi oneririm.

Marka tescili bolgesel olarak alimir. Hangi iilkede satis yapacaksaniz orada markanizi tescil

ettirmelisiniz.

Son zamanlarda Amazon aslinda diger tilkelerdeki markalarinizi kabul etmekte, ancak bu konuda
bir sorun var. Ornegin Tiirkiye’de bir markamiz var. Bu markanmzi Amazon Amerika’da
kullanmaniza izin veriyor. Ancak ayni markay1 bir baskast Amerika’da tescil ettirip Amazon’a
basvurursa Amazon hangisini kabul edecegi konusunda sikinti yaratabilir. O yiizden ben

kesinlikle hangi iilkede satis yapacaksaniz orada markanizi tescil ettirmenizi Oneririm.



Bir sirketin veya bir kisinin birden ¢ok markast olabilir. Markanizi tescil ettirmek igin sirket

olmaniza gerek yok. Bir kisi olarak da marka sahibi olabilirsiniz.

Amerika’da satig yaptiginizda dncelikle sizin markanizi bagkasinin tescil ettirip ettirmedigini

o0grenmeniz gerekir. Bunu Amerika marka ve patent ofisinden 6grenebilirsiniz.

Tabi ki burada bir diger 6nemli konuda markanin siiflar tizerinden alintyor olmasi. Yani siz
tekstil iirlinleri satryorsaniz veya satmayi diisliniiyorsaniz tekstil sinifinda markanizi tescil

ettirmelisiniz.

Peki marka tescili siireci nasul igliyor? Ne kadar siiriiyor ve iicreti ne kadar?

Amerika’da marka tescili siireci eger hali hazirda bu marka ile satig yapiyorsaniz (In use basvuru)
ve herhangi bir benzesme problemi olmazsa 6 —7 ay stire igerisinde onaylanacaktir . Eger bu
marka ile satis yapmiyorsaniz ve bu marka ile satig yapacagim diye basvurursaniz (Attempt to use

bagvuru) bu siire 8-9 ay siirecektir.

Amerika’da marka tescili bagvurusu yapacaksaniz Amerikali avukatlar ile ¢alismak zorundasiniz.
O yiizden maliyet olarak avukat {licreti ve Amerika devletine vereceginiz licret olacaktir. Bir sinif

icin toplam maliyetiniz yaklasik 550—-600 dolar civarinda olacaktir.

amazon brandregistry

Amazon Brand Registry

Helping protect your brand'on Amazon




Marka tescili tamamlandiktan sonra ne yapacaksiniz? Amazon’a nasil tanitacaksiniz?

Markaniz onaylandiktan sonra Amazon’da marka avantajlarindan faydalanmak i¢in Amazon’a
markanizi kayit ettirmeniz gerekli (Amazon Brand Registry). Biiyiik oranda 1 hafta icinde
Amazon markanizi inceleyip onaylayacaktir. Amazon’un sizin markanizi onaylamasi bagkalarinin
sizin listenizden satis yapmasini engellemeyecektir. Onaylandiktan sonra artik bagkalarinin sizin
listenizden satmasini engellemek i¢in Brand Gated, Project Zero ve Transperancy gibi koruma

programlarina kayit olmaniz gerekmekte.



Amazon FBA-Online & Retail
Arbitraj-Wholesale Nedir? Nasil
Yapilir?

Arkadaslar biliyorsunuz Diinya’nin en biiyiik sirketi olan Amazon’da bir ¢ok satig modeli var. Bu

yazimda sizlere Amazon Wholesale is modelini tanitacagim.

Wholesale is modeli hali hazirda satan marka tirlinleri toptancisindan veya direk {ireticiden alip
Amazon’da satmak anlamina gelmektedir. Ama Tiirkiye’de bu is modeli ile Online-Retail Arbitraj

1s modeli siklikla karistirilmaktadir. Tiirkiye’de ¢ogu kisi, hatta Amazon Egitimi verenler dahi



Wholesale is modeline Retail Arbitraj ismini vermektedirler. Once bu anlam karmasasini ortadan

kaldiralim, sonra Wholesale is modelini nasil yapabileceginizi adim adim anlatacagim.

Arbitraj 1s modelini aslinda fiyat farklarindan faydalanarak gelir elde etmek seklinde
tanimlayabiliriz. Arbitraj is modelinde genelde magazalardaki indirimlerden faydalanarak trtinleri
alip Amazon’da satarak gelir elde edebilirsiniz. Retail Arbitraj fiziki magazalarda gezerek
indirimli tiriinler bulup satmak, Online Arbitraj ise online magazalarda gezerek indirimli tirtinler

bulup satmak seklinde yapiliyor.

Aslinda bu is modeli sadece indirimli tirtinler bulup satmak seklinde yapilmiyor, 6rnegin bazi
tilkelerde bazi markalarin fiyatlar1 daha uygun oluyor. Bu marka iiriinleri orada alip Amazon’da
satarak da yapilabiliyor. Buna bir 6rnek olarak IKEA markasini verebiliriz. Tiirkiye’de IKEA da
alacaginiz bir iiriin 30 TL iken Amerika Amazon’da ayni iirlin 30 dolara satiliyor. 1 Dolar 7.5 TL

oldugu i¢in aradaki kur farkindan ciddi kar elde edebiliyorsunuz.

Wholesale is modeli ile en ¢ok karistirilan is modeli retail arbitraj is modeli. Ciinkii ikiside hali
hazirda marka iirtinleri alip satmak anlamina geliyor, fakat Retail Arbitraj modelinde triinleri
toptancidan degilde bir perakende satis magazasindan aliyorsunuz, Wholesale modelinde ise
direk toptancidan aliyorsunuz. Birisinde indirimli buldugunuz 3-5 iiriinii aliyorsunuz, digerinde

tiriinleri az miktarda degilde toplu olarak aliyorsunuz.

Bir 6rnek tizerinden ilerlersek daha i1yi anlagilabilir. Farmasi markasini neredeyse herkes
biliyordur. Farmasi marka bir {iriin bir AVM de %40 indirime girmis olsun. Siz bu {iriinii
AVM’ye gidip magazadan 5-10 adet indirimli alip Amazon depolarina génderip satarsaniz bu is
modeline Retail Arbitraj deniyor. Eger indirim AVM de degilde farmasi.com veya trendyol.com
gibi online bir sitedeyse ve siz web sitesinden {irlinii indirimli sekilde alip Amazon’da satiyorsaniz
bu is modeline de Online Arbitraj deniyor. Eger Farmasi marka iiriinii direk toptancisindan 3-5

adet degilde toptan sekilde alip Amazon’da satiyorsaniz bu is modeline de Wholesale deniyor.



Wholesale is modelini tam olarak anladiginiz1 diistiniiyorum. Simdi biraz daha detaylara inelim.
Wholesale is modeli en az Private Label kadar uzun soluklu, gelecek vadeden ve siirdiiriilebilir bir
model. Bu isi online bir kirtasiye veya market kuruyor olarak diistinebilirsiniz. Online
marketinizde satmak i¢in marka iiriinleri toptan alip perakende sekilde satiyorsunuz. Amazon’da
bu isi yaptiginizda normal bir fiziki market kurmak gibi ciddi bir yatirima gerek kalmiyor. Ciinkii
fiziki olarak bir market kursaniz i¢ini ylizlerce marka {iriinle doldurmaniz gerekli. Fiziki marketin
i¢cini doldurmadan satigsa baglayamazsiniz, ama Amazon’da online olarak kurdugunuz i¢in sadece
bir markayla bile baslayabilirsiniz. Insanlar Amazon’da sizin magazaniz1 gérmiiyorlar, sadece
marka tiriinleri arayip {liriin sayfasindan sizin magazanizdan {iriin aliyorlar. O yiizden bu is modeli

kiigiik baslayip hizlica dlgekleyerek biiyliyebileceginiz bir is.

Bu is modelinin en iyi yani hali hazirda satan markalar1 hazir listelerden satmak. Yani marka
tanitmak ile ugragsmiyorsunuz, zaten taninmis markalari satiyorsunuz. Ayrica liste olusturmaniza
da gerek kalmiyor. Bu marka iiriinler zaten satan {iriinler oldugu icin listeleri hazir, sadece o

listelere girip satryorsunuz.

Peki bu is modelini nasil yapabilirsiniz? Yol Haritaniz nasil olmal1?

1. Adim — Amazon’da magaza agmak

2. Adim — Amazon’da satmak i¢in iirlin ve markalar bulmak

3. Adim — Bu iiriinlerin satis ve rekabet durumlarini analiz etmek

4. Adim — Markanin Toptancilarin1 veya Distribiitorlerini bulmak

5. Adim — Toptanci-Distribiitorler ile veya direk Marka ile iletisim kurmak
6. Adim — Toptanci tiriin katalogundan karli ve iyi satan tirlinler bulmak

7. Adim — Belirlenen iirtinleri Toptancidan siparis vermek

8. Adim — Arac1 depo kullanarak iirtinleri barkodlamak ve Amazon FBA

depolarina gondermek



9. Adim — Buy box takibi yaparak {iriinleri satmak

10. Adim — Stok kontrolii ve yeniden siparis vermek

Evet Amazon Wholesale isini yukarida gordiigiiniiz adimlar ile yapabilirsiniz.

Amazon Retail Arbitraj ve Wholesale

Yol Haritasi

Simdi Tiirkiye’de bilinen adiyla Retail Arbitraj, ama dogru ismi ile Wholesale is modelini nasil

yapabileceginizi adim adim anlatacagim.



1. Adim — Amazon’da magaza acmak

Amazon’da magaza agma konusu 6nemli konulardan bir tanesi. Aslinda bazen en 6nemli konu
olabiliyor. Ciinkii Amazon Diinya’nin en biiyiik pazar yeri ve binlerce satici Amazon’da hesap
acmaya c¢alistyor. Amazon’da dogal olarak her saticty1 platformununa kabul etmiyor. Amazon
hesap acarken sizi veya sirketinizi dogrulamak i¢in bazi belgeler istiyor. Eger Amazon’a

girdiginiz bilgiler ile génderdiginiz belgeler tutarsiz ise hesabiniz acilmayabiliyor.

Amazon’da hesabiizi actiginiz da 1-2 giin igerisinde %95 ihtimalle suspend oluyor, yani
Amazon hesabiniz1 askiya aliyor ve kredi kart1 ekstresi ,fatura gibi dogrulayici belgeler istiyor.
Amazon’daki isminiz ve adresiniz gonderdiginiz belgelerdeki isminiz ve adresiniz ile noktasina
kadar ayn1 ise 1-2 hafta icinde hesabiniz aciliyor. Eger bazi tutarsizliklar var ise hesabiniz
acilmaz, bir daha ayni kisi veya sirket tizerine hesap agamazsiniz. O yiizden hesap agmadan once
biitiin siireci 1yice 6grenin, belgeleri diizglince hazirlayin. En ufak bir hata bile Amazon’da
magaza agamamaniza neden olacagi i¢in diger adimlar olan iiriin bulma ve satig yapma agamasina

gecememis olacaksiniz. Bu da Amazon’da satig gibi harika bir firsati kagirmaniza neden olacaktir.

Size tavsiyem bu konudaki biitiin video ve yazilar1 okuyun, dogru sekilde ilerlerseniz hesabiniz

kolaylikla acilacaktir. Hesabinizi actiktan sonra yol haritamizdaki 2.adima gegebilirsiniz.

2. Adim — Amazon’da satmak icin iiriin ve markalar bulmak

Retail Arbitraj ve Wholesale is modelinde marka iiriinleri Amazon’da satacaksiniz. O ytlizden ilk
Once satacaginiz markalar1 bulmaniz gerekmekte. Tabi ki burada en 6nemli konu biit¢eniz ve
hesap durumunuz. Biit¢eniz az ve yeni bir hesabiniz varsa nike, adidas gibi biiyiik markalar
satmaniz zor. O ylizden orta ve kiigiik markalarla baglamaniz daha mantikli. Yazilimlar kullanarak
veya manuel olarak Amazon’da arastirma yaparak {iriin ve markalar bulabilirsiniz. Markalarda ilk

bakacaginiz nokta satislar1 ve rakip satis durumu.



3. Adim — Bu iiriinlerin satis ve rekabet durumlarini analiz etmek

Buldugunuz markalarda ilk bakacaginiz nokta listelerdeki satis durumudur. Eger satis var ve tek
basina marka sahibi {iriinii satiyorsa sikint1 var demektir. Marka {iriinii satan en az 2—3 satici
olmasi gerekiyor, eger sadece bir satici var ve o da marka sahibi ise biiyiik ihtimalle sizin
satmaniza izin vermeyecektir. Tabi ki 15-20 den fazla satic1 olmasi da sikintili bir durum. Ciinkii
rakip saticilar ile buy box rekabeti i¢erisinde olacaksiniz. Ayda 300 iiriin satiyorsa ayni fiyati
veren ve benzer metriklere sahip 10 satici varsa ortalama her saticiya aylik 30 iirlin diisecektir.

Fazla satic1 olmasi size az satis diisecegi anlamina gelecektir.

Ayrica markanin listelerinde Amazon kendisi de satiyorsa bu da bir problem olabilir. Ciinkii
Amazon ayni liriinii binlerce adet alabilecegi icin fiyat1 ciddi seviyede diisebiliyor. Listede

Amazon var ama siz hala kar edebiliyorsaniz sikint1 yok, giizel bir {iriin olabilir.

4. Adim — Markanin Toptancilarim veya Distribiitorlerini bulmak

Satmay1 planladiginiz markay1 buldugunuzda hemen toptancisini veya distribiitériinii bulmaniz
gerekli. Toptancilarin bulundugu Alibaba gibi pazar yerlerinden ya da google’a 6rnegin “Avon
Wholesalers veya Avon Wholesalers in US” yazarsaniz bir ¢ok toptanciy1 bulabilirsiniz. Ayrica

direk markay1 da bulup onlara mesaj atarak toptanicilarini isteyebilirsiniz.

Tabi ki Toptancilari ister Tiirkiye’de arayin ister Amerika’da arayin ¢ogunlukla sirket olmanizi

isteyeceklerdir. O ylizden bu is modelini yapmak istiyorsaniz sirketinizi kurmaniz gerekli

5. Adim — Toptanci-Distribiitorler ile veya direk Marka ile iletisim kurmak

Toptanci-Distribiitorler ile veya direk Marka ile iletisim kurmadan 6nce sirketiniz adina bir web
sitesi yaptirip veya yapip, kurumsal bir mail adresi almamz faydali olacaktir. Iletisim kurarken
profesyonel bir mail adresinden gelen bir mail tabi ki daha etkili olacaktir. Tiirkiye’de toptanci

artyorsaniz telefonla, Amerika’da ariyorsaniz email yoluyla iletisime gegebilirsiniz.



Totancilarla iletisim kurarken giizel bir dil kullanmaniz Wholesale hesabi1 agarak anlagmanizi
saglayacaktir. Ayrica direk marka ile iletisim kurarak toptancilar1 aradan ¢ikarabilirsiniz. Ama
tabi ki marka daha detayl bir bilgi isteyecektir. Marka ile anlasmak toptanci ile anlasmaktan daha

zordur. Markaya da Amazon’da listelerini optimize edeceginizi ve reklam stratejileriyle marka

bilinirligini artiracaginizi sdylerseniz anlasma olasiliginiz artacaktir.

f

6. Adim — Toptanci iiriin katalogundan karh ve iyi satan iiriinler bulmak

Topancilarla anlastiktan ve Wholesale hesap actiktan sonra onlardan kataloglarini isteyin. Bu
katalogtaki {irtinleri Amazon’da ki tirtinler ile karsilastirarak karli ve 1yi satan tiriinler bulmaniz
gerekli. Isterseniz bu isi manuel olarak tek tek siz yapabilirsiniz ama bir toptancida 1000 {iriin olsa
muhtemelen bu iirlinlerin hepsine bakmak 3—4 gliniiniizli alacaktir. O ylizden bu is i¢in
gelistirilmis Scanunlimited.com, Amz Analyzer veya Scanpower gibi yazilimlari
kullanabilirsiniz. Bu yazilimlara siz {iriin katalogunu yiikliiyorsunuz, yazilim bu iirtinleri

Amazon’da karsilastirip her iiriiniin ne kadar sattigini, ne kadar kar marjinizin oldugunu ve ne



kadar rakip oldugunu hizlica buluyor. Siz de en iyi kar ettiginiz, satisinda iy1 ve rekabetin az

oldugu triinleri se¢iyorsunuz.

7. Adim — Belirlenen iiriinleri Toptancidan siparis vermek

En kolay asamalardan bir tanesi de karar verdiginiz iiriinleri toptancidan siparis vermek. Tabi ki
aslinda istediginiz kadar siparis verebilirsiniz ama bazi toptancilarin en az siparis miktari gibi
sartlar1 olabiliyor. Ama ¢ogu yerde duydugunuz sekilde hemen 5000—-10000 dolarlik siparis
vermeniz i¢in sizi zorlamayacaklardir. Baglangicta her {irlinden az miktarda alip gercekten satis
var mi1 veya rekabetin nasil oldugunu gérmeniz lazim. Bazi marka veya kategoriler kapali olabilir,
o0 ylizden en az 10 adet almaniz 6nemli. Amazon’a bu markay1 actirmak i¢in toptancidan aldiginiz

faturay1 gondermeniz gerekebilir. Amazon’da sadece en az 10 adet alinmis faturalar1 kabul ediyor.

8. Adim — Araci depo kullanarak iiriinleri barkodlamak ve Amazon FBA depolarina

gondermek

Evet artik {irlinlerin siparisini verdiniz diyelim. Artik tirinlerin Amazon standartlarina gore
barkodlayip FBA depolarina gondermeniz gerekli. Eger Tiirkiye’den toptanci bulup {irtinleri
aldiysaniz kendiniz {irlinleri barkodlayip hazirlayabilirsiniz. Ama baska bir iilkeden aldiysaniz
once bir depoya ¢ektirip iirtinleri barkodlatmaniz gerekecektir. Ciinkii cogu toptanci sizin yerinize

tiriinlere barkod basmay1 kabul etmiyor.

Ayrica bu barkod isini Amazon’a da yaptirabilirsiniz. Amazon bu is i¢in yaklasik iiriin bas1 0.30

cent gibi bir {icret aliyor.

9. Adim — Buy box takibi yaparak iiriinleri satmak

Uriinler Amazon depolarina ulastiktan sonra da satis asamasi basliyor. Satis asamasi Private label
is modeli gibi zor degil. Ciinkii zaten sattigimi bildiginiz iiriinleri gonderiyorsunuz. Uriinlere
lansman yapmak veya reklam kampanyalar1 yapmak gibi bir siire¢ olmuyor. Uriinler zaten sattig1

i¢in sizin yapmaniz gereken sadece buy box takibi yapmak olacaktir. Biliyorsunuz bu retail



arbitraj ve wholesale is modelinde ayni listeden satan birden ¢ok satic1 oluyor. Amazon belirli

kriterlere gore saticilar arasinda buy box’1 dontistimlii olarak veriyor.

Buy box sahibi olmadaki en 6nemli kriter FBA satic1 olmak, yani {irlinleri Amazon depolarina
gondermek. Amazon FBM saticilara genelde ¢ok az buy box veriyor. Bir diger 6nemli kriterde
fiyat. Amazon saticilar arasinda diger metrikler ayn1 ise en uygun fiyati verene buy box’1 veriyor.
Burada en 6nemli konu diger saticilar ile fiyat rekabetine girmemek. Eger siz bir dolar
diistiriirseniz onlarda diislirecektir ve bu sayede kar marjiniz diisecektir. Kesinlikle rakiplerinizden
diisiik fiyat vermeyin, ayni1 fiyati verin. Amazon ayni fiyat1 veren saticilar arasinda giin i¢inde buy

box doniistimii yapacaktir.

Tabi ki buy box almay1 etkileyen bir ¢ok kriter var. Bunlar aslinda genel itibariyle sizin
magazanizin kelitesiyle ilgili. O yiizden siirekli magazanizin yorum sayisini artirmaniz gerekli.

Daha fazla yorumunuz oldugunda daha fazla buy box aldiginiz1 goreceksiniz.
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Ayrica rakiplerinizin fiyatlarini da siirekli kontrol etmelisiniz. Eger onlar fiyat diismiis ve buy
box’1 almissa siz de o fiyata ¢ekmeniz gerekli. Tabi ki 100 lerce {iriiniiniiz oldugunda bu is zor
olacaktir. O yiizden yine yazilimlar kullanabilirsiniz. Bu konuda en iyi yazilim Amazon’un kendi
yazilimidir. Amazon’un otomatik fiyatlandirma 6zelligini kullanarak binlerce {iriinii ayn1 anda

kontrol edebilirsiniz.

Burada en 6nemli bir diger konuda rakiplerinizin stogunu kontrol etmek. Ciinkii buy box sahibi
saticinin az iiriinii varsa hizlica satilip bitecek ve buy box size gececektir. O yiizden az stogu olan
rakiplerinizden 1-2 dolar daha yiiksek fiyat vererek onlarin stogu bittiginde buy box size gegecegi

icin daha karl satiglar yapabilirsiniz.

10. Adim — Stok kontrolii ve yeniden siparis vermek

Uriinler satisa basladiginda en énemli konu stok kontrolii ve tekrar siparis vermek olacaktir.
Amazon zaten 1yi satan Uriinler ile ilgili size ne kadar stok gondermeniz gerektigi konusunda
tavsiyeler verecektir. Amazon envanter puaninizin iist seviyede olmasi i¢in tiriinlerin hizl

satilmasi ve hizli satilan tirinlerin de stoksuz kalmamasi 6nemlidir.

Amazon iiriinlerin siirekli onun deposunda satilmadan beklemesini istemez. O yiizden iiriinleriniz
hizl1 satilirsa sizin puaninizi artirir ve bu sayede envanter limitleri uygulamanmayacagi i¢cin daha

fazla tiriin gonderebilirsiniz.



